Часть 2.

Билет 1.Ранний институционализм.

Течение зародилось в к19-н20 вв в США. Институция – порядок, обычай, установление; институт – это закрепление обычаев и порядков в виде законов. Фактически под этими терминами понимались явления как экон., так и внеэкон. порядка (гос-во, законодат-во, обычаи нации и др.)

1) социально-психологический инст-м. Торнстайн Веблен (1857-1929) «Теория праздного класса» 1899г, «Инженеры и системы ценностей» 1921г.

2) социально-правовой инст-м. Джон Р. Коммонс (1862-1945)

3) конъюнктурно-статистический (эмпирический) инст-м. Уэсли К. Митчелл (1874-1948); А.Бернс, Р. Тагвелл.

Основоположник – Веблен, он выводит ряд эк. явлений из общественной психологии; человек – биосоциальное существо, руководимое врожденными инстинктами (самосохранение, сохранение рода, мастерства, склонного к соперничеству, подражанию, праздному любопытству). Также категория «завистливого сравнения» (склонн. к накоплению К, престижн. потреблен).

Предметом эк.науки явл. человеческая деятельность во всех ее проявлениях.

Институты, или «принятая в настоящее время система общественной жизни», определ. непосредственно цели, подчиняющие себе поведение людей. Благоприятные эк. условия – когда система институтов нах. в гармонии с конечными целями.

Др фактор, лежащий в основе изменения институтов – технология (на стадии маш. пр-ва). Институты изменяются потому, что, с одной стороны, на них действует человеческая психология, а с др. – технология).

Учение о «праздном классе» (Л.Морган «Древнее общество»): различают несколько стадий человеческого развития: дикость (сотрудничество) – появляется излишек благ => правят жрецы и военоначальники => формируется «пр. класс» => варварство – мирное занятие уступает место военным походам => борьба с природой – борьба с человеком => ремесленная и промышленная стадии.

В центре нового образа жизни – частная собственность.

Внешние признаки «пр. класса»: демонстративное расточительство, эффект «завистливого сравнения» (чем больше расточительство, тем выше престиж).

«Отношение «праздного класса» (неимущего и ничего не производящего) к экономическому процессу – это денежное отношение».

Капитализм: 2 стадии: предпринимательская и стадия господства фининсистов (характерно противостояние индустрии и бизнеса). Индустрия – сфера мат. производства, заинтересованность в НТП, необходимые для общества слои, кот. являются носителем НТП; бизнес – сфабрик., ориентиров. на прибыль, слои, не несущие общественно полезной нагрузки.

Понятие «абсентеистской собственности»: собственность бизнесменов, не участвующая в производстве (акции, облигации, фин. документы), под ней нет реальной собственности. «Абсентеистская собств-ть – основа существования «праздного класса».

Главная роль – у инженеров-технократов (лица, идущие к власти на основании глубокого знания современной техники).

Джон Коммонс. 1918-1935 «История труда в США», 1924 «Правовые основы интитуционализма», 1934 «Институц. эк. наука»

Превосх. значение права над экономикой.

- Теория сделок (трансакций). Процесс заключения сделки проходит несколько этапов: 

1) конфликт (столкновение интересов участников сделки)

2) переговоры (взаимозависимость, взаимообусловленность участников конфликта)

3) порядок – завершение конфликта и заключение сделки (социальный компромисс).

С помощью сделки, те юридического соглашения, можно уладить любые противоречия.

- Идея коллективного контроля за социальной сферой. Увеличение государственного вмешательства.

Уэсли Митчелл. 1903 «История зеленых билетов ($)», «Золото, цены и зрпт при $ стандарте»

Подчеркивал важность денежного фактора в деятельности эк. агентов (обращение денежных знаков, деятельность кред. учреждений).

Деньги – «корень эк. науки»

1913 – «Деловые циклы»

1917 – Гарвардский барометр.

Билет 2. Теории монополистической конкуренции.

Модели совершенной конкуренции, на которых основывалась неоклассическая школа, свойственен ряд условностей: экономика гибкая и мобильная, свободно складывающиеся цены и доходы приводят к принципу эк. невмешательства государства.

Многие авторы понимали эти условности и пытались описать влияние монополий на рыночные структуры. 

Работы конца 19 века: 1838 Курно – модель мах прибыли монополиста, MC=MR, дуополия.

1897 Эджуорт «Чистая теория монополии»

1933г – Э.Чемберлин (США) «Монополистическая конкуренция. Реориентация теории стоимости».

Основные категории: «чистая конкуренция» (число покупателей и продавцов бесконечно => никто не может контролировать цены); «чистая монополия» (однородная продукция производится и продается одной фирмой => она может диктовать цены). В чистом виде эти виды встречаются очень редко, для реальной жизни характерен синтез.

Дифференцированность продукта (упаковка, качество, цвет и тд), но существуют субституты (монополия: контроль над диффер. продукцией; конкуренция: наличие субститутов-заменителей). 

Для чистой конкуренции равновесной ценой была Р, но так как монополист обладает некоторой степенью контроля над предложением => он будет соотносить свои издержки не со средним, а с предельным доходом (MR, кот. показывает, какое изменение совокупного дохода приносит продажа последующей ед. продукта). MR более круто снижается, чем D, тк каждая последующая ед. продукта оказывает понижающее влияние на сумму, меньшую, чем цена этой единицы. => при монопольной конуренции цена выше, а масштаб производства меньше (вспомните график монополии: кривые S=MC, D, MR). 

1933г – Джоан Робинсон (Великобритания) «Экономика несовершенной конкуренции»

Если конкуренты производят различные товары, и каждый обладает монополией на свое изделие, то конкуренция несовершенная. Решающее условие – дифференциация продукта, те такие изменения, которые не могут быть полностью компенсированы товарами – субститутами.

Робинсон интересуют в основном внешние проявления несовершенной конкуренции: новые условия в динамике издержек и спроса.

Учение о дискрминации цен: резко ограничивая эластичность спроса, монополия может разбить рынок сбыта товара и для каждого сегмента назначать цену так, чтобы мах прибыль.

- тактика «снятия сливок» (мах Р для состоятельного населения, min Р для слабого рынка (более высокая эластичность спроса по цене))

- пространственная дискриминация (более высокая цена на внутреннем рынке и демпинг – на внешнем).

Робинсон вводит понятие монопсонии (один покупатель и множество продавцов) => цену диктует покупатель. Монопсонист будет покупать столько продукта, что его предельная полезность или цена спроса в условиях конкуренции будет равна предельным издержкам приобретения этой продукции: цена, по которой он будет платить, будет ниже, чем в условиях конкуренции.

