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�Тема 9. Издержки производства и себестоимость продукции



План





Понятие издержек и себестоимости продукции. Роль информации о затратах для принятия управленческих решений и финансовых решений.

Виды группировки затрат.

Классификация затрат.

Методы калькулирования себестоимости продукции (работ, услуг).

Соотношение прибыли, затрат и объема продаж: аналитический аспект.





1. Понятие издержек и себестоимости продукции. Роль информации о затратах для принятия управленческих и финансовых решений





Любая производственная система в процессе функционирования потребляет ресурсы. Затраты ресурсов, выраженные в денежной форме характеризуют издержки ее производственно-хозяйственной деятельности. Возмещение издержек в каждом производственном цикле является необходимым условием процесса воспроизводства.



Фирма потребляет ресурсы, осуществляя не только производство, но и другие виды операций (купля-продажа имущества, валютные операции, операции с ценными бумагами, кредитные операции и т.п.).



В составе общих издержек (затрат) выделяют затраты, связанные с производством и реализацией продукции (работ, услуг). Они составляют экономическую основу формирования себестоимости производимой продукции, выполняемых работ и оказываемых услуг.



Информация о затратах фирмы является важнейшим информационным ресурсом управляющей системы.



Правила ее формирования определяются управляющей структурой в соответствии с целями управления и сферами использования информации возможностями ее получения и обработки.



В условиях централизованного государственного управления руководством предприятиями существовала единая, жесткая система управления затратами. Она обеспечивала: 



получение данных о затратах на производство каждого вида продукта для целей государственного централизованного ценообразования:

контроль за рентабельностью производимой продукции (работ, услуг) и соблюдением плановых заданий по уровню затрат;

оценку эффективности организационно-технических мероприятий по снижению затрат предприятия;

обеспечение сопоставимости данных о затратах для сравнительного анализа на отраслевом и народнохозяйственном уровне.



Роль управляющей системы самого предприятия была минимальной. Она сводилась преимущественно к разработке организационно-технических мероприятий по выполнению плановых заданий по снижению себестоимости продукции, введению учетных операций и расчетов плановых и фактических затрат в соответствии с утвержденной единой методикой.



Развитие рыночных отношений меняет содержание этой сферы деятельности. Появляются принципиально новые задачи, цели, возможности. Это, в свою очередь, ведет к кардинальному изменению подхода предприятия к информации о затратах. Управление стоимостью становится одной из основных функций руководства на всех уровнях управления. Покажем это на следующих примерах. 



Рынок предоставляет хозяйствующим субъектам самостоятельность в вопросах установления цен на продукцию с учетом складывающегося спроса и предложения. В этих условиях фирма должна, прежде всего, сформировать уровень затрат, который сделает производство рентабельным, и далее организовать производство таким образом, чтобы обеспечить этот приемлемый уровень себестоимости и возможность ее постоянного снижения.



Развитие фирмы, как правило, сопряжено со значительными дополнительными затратами ресурсов. Поэтому в ходе подготовки решений, связанных с реализацией различных проектов, требуется глубокая экспертиза и всесторонняя оценка  затрат, знание закономерностей их формирования, изменения, способов минимизации и других аспектов управления затратами.



Система принятия решений как в рассмотренных примерах, так и в других ситуациях, всегда включает элементы управления затратами. Графически это можно изобразить в виде схемы, представленной на рис.1 (по Л. Ридеру, Х. Загварду  Учет на предприятии. Финансовая газета №31, с.11).



Как показано на схеме, процесс управления включает: 



планирование;

координацию;

контроль;

принятие решений.
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Рис. 1. Управление затратами в системе принятия решений.



Рассмотрим задачи, решаемые с использованием информации о затратах и выделим возможных потребителей этой информации (см. схему на рис. 2).



Информация о затратах имеет внешнего и внутреннего пользователя. К внешним пользователям относятся органы государственного регулирования, налоговые службы, инвесторы, кредиторы, потребители. Данные о затратах для этой категории пользователей составляются, как правило, в соответствии с общепринятыми  принципами бухгалтерского учета и стандартами финансового учета. В США это СААР, в Англии - FАСВ. Аналогичные документы разработаны и в Российской федерации. Разработка этих документов преследует цель защиты заинтересованных сторон от получения недостоверной информации.



К внутренним пользователям относится руководство фирмы, ее линейный и штабной персонал. Информация о затратах для целей внутреннего потребления значительно объемнее предоставляемой внешним субъектам. Состав этой информации, степень ее детализации, принципы группировки, порядок сбора и обработки определяются фирмой самостоятельно и отражаются в системе производственного учета. Производственный учет включает следующие подсистемы:



регистрации затрат и представления отчетов для внутреннего пользования;

определение расчета и оценки величины затрат;

анализа затрат;

управления стоимостью и принятия решений.
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Рис. 2. Потребители информации о затратах.



Подводя итог, отметим, что информация о затратах играет все возрастающую роль в процессе управления. Она необходима:



для принятия оптимальных решений на всех стадиях жизненного цикла каждого продукта и фирмы в целом;

разработки стратегии выживания и обеспечения конкурентного преимущества;

организации эффективной системы стимулирования персонала;

оптимизация налоговых платежей;

установления взаимоотношений с налоговыми и другими структурами государства с соблюдением законодательных норм.





�2. Виды группировки затрат





Управление затратами предполагает получение ответов на следующие вопросы:



какие затраты возникают?

для чего возникают затраты?

где возникают затраты?

кто отвечает за целесообразность затрат?

какие виды продукции (работ, услуг) обеспечивают  успех на рынке?



Отвечая последовательно на эти вопросы, можно провести группировку затрат по следующим признакам:



видам затрат;

объектам (носителям) затрат;

местам возникновения;

центрам ответственности;

объектам выручки.





Группировки по видам  затрат

Группировка по видам затрат обеспечивает получение информации о суммарном расходе в стоимостном выражении использованных в производстве ресурсов. В каждую  позицию  этой  группировки  входят  затраты одно-

родные по своему содержанию. Поэтому она называется также группировкой затрат однородных по своему экономическому содержанию (экономически однородным элементам).



Перечень затрат может изменяться в зависимости от национальных особенностей учета и степени его детализации. В РФ действует Положение о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг) и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли (утверждено Постановлением Правительства РФ от 5 августа 1995 г.).



Согласно этому документу затраты хозяйствующих субъектов группируются в соответствии с их экономическим содержанием по следующим элементам:
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В Положении дается развернутый перечень затрат,  включаемый в каждый из названных элементов. До 1 января 1995 г. отдельные виды затрат включались в себестоимость продукции (работ, услуг) с учетом ограничений. Однако Постановления Правительства РФ от 1 июля 1996 г. №661 сняло указанные ограничения и с 1 января 1995 г. затраты на производство и реализацию продукции включаются в себестоимость в суммах фактических затрат. Ограничения сохранены только для определения финансового результата для целей налогообложения. Более подробно порядок формирования затрат в системе налогообложения предприятия будет рассмотрен в соответствующей лекции.





Группировка по видам затрат отражает вертикальную структуру  затрат предприятия. Например, элемент  расходов на оплату труда включает все затраты, связанные с выплатой заработной платы, компенсирующие и стимулирующие надбавки всем работникам промышленно-производственного персонала независимо от конкретного места их работы на предприятии. Элемент амортизации основных средств - все суммы начисленной амортизации по всем видам основных средств независимо от места их функционирования.



Группировка по видам затрат необходима для планирования затрат, увязки разделов бизнес-плана, нормирования оборотных средств и осуществления контроля за их использованием.





Группировка по объектам (носителям) затрат

Группировка затрат по объектам (носителям) используется при калькулировании себестоимости (расчете затрат), различных объектов затрат.





Калькулирование - это расчет затрат на производство и реализацию единицы носителя затрат.



Под объектами (носителями) затрат понимаются производимые предприятием продукты (услуги), на которые в конечном счете падают эти затраты. Основой  классификации является  картотека продукции предприятия, объектом затрат - каждое изделие, которое либо прямо продается клиентам, либо помещается на склад.



Полуфабрикаты образуют объекты затрат в том случае, если необходимо осуществлять контроль рентабельности этих изделий и оценивать изменение их запасов. Поэтому можно сказать, что полные списки производимых изделий также дают нам классификацию объектов затрат. При серийном, непрерывном производстве, а также изготовлении продукции по отдельным заказам в качестве объекта затрат выступает заказ. Эта единица применяется также к однородной продукции, выпускаемой большими партиями, например к сыпучей продукции, учитываемой на вес и т.д. В качестве объекта затрат может выступать и отдельное изделие.



Затраты по носителям  могут учитываться в полном объеме, либо частично. При учете полных  затрат все возникающие за отчетный период затраты  распределяясь сверху донизу, относятся в конечном итоге на носителя затрат. Эта система на Западе  иногда называется “затратной статистикой”, так как в ней часть затрат (накладных) как он усредняются . До 1996 г.  в России официально применялись только система калькулирования полной себестоимости.



Порядок  составлений калькуляций определялся типовыми методическими рекомендациями по планированию, учету и калькулированию себестоимости продукции (работ, услуг), которые  разрабатывались отраслевыми министерствами и ведомостями.



Как правило, в  состав калькуляционных статей расходов в промышленности включались:
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Система калькулирования полной себестоимости, решает задачу распределения всех затрат фирмы по объектам (изделиям). Однако она лишена многих аналитических возможностей. В частности, невозможно точно оценить поведение затрат с изменением объема, не ясно во что действительно обходится производство отдельных их видов и групп, что затрудняет принятие решений по ценообразованию, оптимизации производственной программы.



Альтернативным этому подходу является подход к калькулированию себестоимости продукции по системе “директкостинг” (система учета прямых затрат). Это метод предусматривает калькулирование неполной, ограниченной себестоимости.



В себестоимость продукции включаются только переменные расходы (прямые затраты и переменная часть  накладных), т.е. те затраты, которые  зависят от загрузки мощностей и объема продукции. Все другие затраты, которые  по своей экономической природе также составляют часть текущих издержек, в себестоимость продукта не включаются, а возмещаются общей суммой из выручки (валовой прибыли) в том периоде, когда они возникли.



Такой вариант калькулирования без дополнительных расчетов представляет управляющей системе чрезвычайно важную в условиях рынка информацию о тенденциях поведения затрат в условиях изменяющих параметров производства.



С 1996 г. система “директ-костинг” (ее возможные названия - система учета сумм покрытия, система учета граничных (предельных) затрат система функционального учета затрат) может применяться и в практике российских предприятий. Этот факт должен найти отражение в учетной политике предприятия.

Однако, необходимо отметить, что западный опыт показывает целесообразность применения внутри фирмы различных методов калькулирования себестоимости по полной и по ограниченной себестоимости. Это значительно расширяет информационную базу для принятия решений.





Группировка затрат по          местам возникновения

Группировка затрат по местам возникновения осуществляется в разрезе  структурных подразделений  фирмы, осуществляющих производственный процесс или его обслуживание,  и  зависит от организационной структуры

фирмы.



Учет затрат по местам возникновения даст представление о горизонтальной структуре затрат фирмы.



Степень детализации мест возникновения затрат определяется экономической целесообразностью и потребностями управления на каждом конкретном предприятии.



Для целей планирования и контроля за рентабельностью необходимо стремиться  к степени детализации структуры, позволяющей выделить производственную единицу, работы которой можно описать одним базовым показателем. Этим показателем фиксируется плановая загрузка производственной единицы, учитывается фактическое выполнение и отражается зависимость затрат от выработки. Единица измерения такого показателя определяется  характером производимой продукции (работ, услуг): человеко-часы, машино-часы, натуральные измерители (шт., кг, м и т.д.).



Места возникновения затрат часто подразделяются на места возникновения главных затрат и места возникновения предварительных (вспомогательных) затрат. Первые объединяют подразделения, которые непосредственно занимаются изготовлением и реализацией готовой продукции (производственные участки, администрация и сбыт). Все подразделения, которые производят промежуточную внутри предприятия, продукцию (полуфабрикаты) исключительно для  других подразделений, относятся к предварительным местам возникновения затрат (содержание и эксплуатация зданий, ремонтная служба, электростанции).





Группировка затрат по центрам ответственности

Группировка затрат по центрам ответственности связана с группировкой по местам возникновения затрат.



Центр ответственности - это организационное подразделение, возглавляемое управляющим (ответственным лицом) в рамках которого осуществляется контроль за формированием затрат. Центр в лице его руководителя отвечает за целесообразность затрат.



Центры ответственности делается на основные и функциональные.



Основные центры контролируют затраты в местах их возникновения.

Функциональные центры контролируют затраты однородные по своему экономическому содержанию. Например, отдел труда и заработной платы контролирует расходы, связанные с использованием трудовых ресурсов , инструментальный цех - затраты на инструмент на всех производственных участках и т.д.

С точки зрения создания эффективной системы ответственности целесообразно стремиться к тому, чтобы места возникновения затрат совпадали с центрами ответственности. Но в любом случае, если даже по каким-либо причинам достичь этого не удается, должно действовать следующее правило назначения ответственных руководителей - за каждую производственную единицу (место возникновения затрат) несет ответственность только одно лицо; одно лицо может нести ответственность за несколько производственных единиц.





Группировка затрат по объектам выручки

Группировка затрат по объектам выручки тесно  связана с группировкой затрат по объектам (носителям).





Объектами выручки являются в конечном итоге, реализованные  продукты (работ, услуг). Однако объекты выручки и объекты затрат могут количественно и качественно не совпадать. Например, не весь выполненный заказ реализован; полуфабрикаты, изготовленные для собственного производства, проданы на сторону (превратились в объект выручки). Качественно объект затрат и выручки не совпадает в отдельных сферах деятельности. Например, на транспорте объектом выручки является проданный билет, а объектом затрат услуга по перевозке.



Классификация объектов затрат зависит только от внутрипроизводственной структуры предприятия, а при установлении объектов выручки следует ориентироваться на запасы рынка. В связи с тем, что управление поведением предприятия на рынке становится все более актуальным, а виды обработки (подготовки) рынка - все более многосторонним, все чаще возникает потребность в многофакторной (многоразмерной) классификации объектов выручки. Для производственного планирования представляет интерес классификация продукции, в то время как для планирования сбыта большее значение имеет группировка по клиентам или регионам. При анализе с точки зрения рынка объектами выручки выступают клиенты, области сбыта, каналы сбыта и т.п.  Это ведет к необходимости перехода к многофакторному планированию и учету выручки.



Пример многофакторного подхода к объекту выручки приведен на рис. 3  (Л. Ридер, Х. Зигвард,  с. 12).
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Рис. 3. 

3. Классификация затрат





Затраты, являясь важнейшим объектом управленческого процесса, требуют всестороннего изучения. Одним из аспектов исследования затрат является их классификация, т.е. разделение на группы по определенному признаку. Существует множество классификационных признаков. Практическая реализация их в учете и анализе зависит от конкретных задач, решаемых системой управления на каждом предприятии.



Классифицируем затраты, выделив следующие признаки:



Признаки классификации�Подразделение затрат��1. Отношение к объему производства�Постоянные, переменные ��2. Способ отнесения на себестоимость объектов �Производственные, непроизводственные��3. Роль в производстве и реализации �Текущие, единовременные��4. По возможности влияния на затраты руководителей структурных подразделе�ний�Прямые, накладные��5. Порядок отнесения затрат на период генерирования прибыли�На продукт, на период��6. Периодичность возникновения �Одноэлементные, комплексные��7. По составу�Регулируемые, нерегулируемые��
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Рассмотрим более подробно некоторые из этих классификаций. Для экономической ситуации на предприятии, функционирующем в условиях рынка, характерна высокая динамичность. Под воздействием колебаний спроса и предложения изменяются объемы продаж, что влечет за собой изменение загрузки производственных мощностей, а это в свою очередь влияет на себестоимость продукции и размеры прибыли. 



Это одна из главных причин столь детального и пристального изучения теоретических и практических аспектов зависимости между себестоимостью продукции и объемом продаж на предприятиях стран с развитой рыночной экономикой. Исходя из динамики различных составляющих затрат по отношению к объему производства выделяют затраты: постоянные, переменные и смешанные. 



К постоянным затратам  принято относить затраты (3 пост.), величина которых не меняется с изменением объема производства, (степени загрузки производственных мощностей или колебания другого выбранного объекта). Этому критерию отвечают арендная плата, проценты за кредит, амортизация основных средств и нематериальных активов, расходы на оплату труда руководителей фирмы.



К переменным затратам относятся затраты, величина которых изменяется с изменением объема производства или другого выбранного объекта. Это такие затраты, как расходы сырья и основных материалов, расходы на оплату труда производственных рабочих, затраты на технологическую энергию и т.д. 



Выделяют такие (относительно переменные или относительно постоянные) затраты смешанного типа, когда характер зависимости их изменения от объема производства не прослеживается однозначно. Например, расходы на содержание и обслуживание оборудования. Таким образом характеризуются, как правило, комплексные (неоднородным) статьям затрат.



В совокупности перечисленные виды затрат составляют общие затраты на весь объем производства . Наряду с общими затратами на объем рассчитываются удельные затраты, т.е. затраты на единицу (объект, носитель) продукции. 



Для описания соотношения темпов изменения затрат и темпов изменения объема производства используется коэффициент реагирования затрат (Кр.з.) :



� EMBED Equation.2  ���



О постоянных затратах говорят , когда Кр.з.=0

О пропорциональных затратах - когда относительное изменение затрат равно относительному изменению объема производства (Кр.з.=1)

О прогрессивных затратах - когда относительное увеличение затрат больше, чем объема производства (Кр.з.(1)

о дигрессивных затратах - когда относительное увеличение затрат, меньше, чем объем производства (0(Кр.з.(1).



Графическое изображение вариантов изменение затрат на объем производства представлено на рис. 4.
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Рис. 4.





Необходимо отметить, что деление затрат на переменные и постоянные носит условный характер. Ни теоретически , ни практически невозможно осуществить такую операцию без определенных условностей. Однако, большие аналитические возможности, предоставляемые  этой группировкой, делают ее чрезвычайно актуальной и обусловливают постоянное развитие методов деления.



При делении затрат на постоянные и переменные применяют определенные допуски. К ним относятся:



Соблюдение “области релевантности”; т.е. области в которой сохраняется  установленная (запланированная)  форма взаимоотношений выручки и затрат;

Определенность временного интервала (обычно плановый период);

Линейная зависимость;

Однозначность показателя объема. Затраты должны соотноситься с объемом, характеризуемым только одним измерителем (шт; человеко-часы; тонно-километры; рубли). Например, расход топлива автомобиля зависит от типа транспортного средства, состояния дорог, расстояния перевозки. Но для характеристики расхода топлива с точки зрения связи с объемом производства должен быть выбран только один фактор.



Разработана совокупность методов разделения затрат на постоянные и переменные. Это метод высшей и низшей точек, метод корреляции, метод наименьших квадратов и т.д. Их описание дается практически во всех работах  по организации и ведению управленческого учета на предприятии.



Нас интересуют прежде всего прикладные результаты деления затрат на постоянные и переменные, те дополнительные возможности, которые появляются для принятия управленческих решений.



Рассмотрим, в частности, пример из управленческой деятельности по ценообразованию. Предположим на рынке складывается напряженная ситуация по цене на конкретный товар, выпускаемый фирмой. конкуренты снижают цену на свой товар, вынуждая фирму принимать решение либо о снятии своего продукта с производства, либо сохранении доли рынка путем снижения цены.



Для определения нижнего предела цены, т.е. предела, до которого предприятие может снизить цену для сохранения своей позиции на рынке, необходимо сделать калькуляцию себестоимости на уровне прямых переменных расходов, т.е. определить, так называемую, "граничную себестоимость". До уровня, покрывающего эти затраты, может быть снижена цена. Конечно, это вынужденная, временная мера. Однако она позволяет выиграть время для того, чтобы выяснить, что стоит за действиями конкурентов - реальное снижение затрат на производство, либо демпинговая политика и принять соответствующие решения. Возможно это будет активный поиск способов снижения затрат на производство данного изделия, либо решение о снятии с производства совсем как исчерпавшего ресурс рентабельность.



На основе деления затрат на постоянные и переменные решаются такие вопросы определения "критического объема выпуска" ("точка безубыточности"), формирования ассортиментной программы с учетом "вклада" каждого вида продукции в покрытие постоянных затрат и формирование прибыли.
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Деление расходов на прямые и накладные связано с различием методов их отнесения на себестоимость объектов. Согласно с общепринятым порядком к прямым относятся  затраты, которые можно непосредственно отнести на определенное изделие (объект) на основании первичных документов. Накладные (косвенные) расходы являются дополнением к ним и относятся на объект, как правило, с применением различных коэффициентов.



Однако этот подход не в полной мере отвечает задачам современной системы управления, которая требует, чтобы все затраты предприятия при их первичном учете можно было бы прямо адресовать на конкретное подразделение (место возникновения, центр ответственности) или носитель затрат. При реализации этого подхода деление затрат на прямые и накладные всегда должно рассматриваться относительно конкретного объекта. Например расходы на рекламу являются накладными для отдельного изделия и прямыми для отдела рекламы.



Иногда осуществляется деление затрат на прямые и косвенные. Оно близко по содержанию делению на прямые и накладные. Прямые затраты характеризуются как затраты движение которых прослеживается непосредственно до объекта, подлежащего калькулированию. К таким затратам относится, например,  материалы и оплата труда производственных рабочих. Все же составляющие накладных расходов представляют собой косвенные затраты, поскольку их невозможно отождествить с каким-либо одним объектом затрат.
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В фирме производственного назначения затраты делятся на две основные категории, соответствующие функциональным видам деятельности, с которыми они связаны:



производственные затраты

непроизводственные затраты



Производственные затраты подразделяются на три категории: прямые затраты на материалы, прямые затраты на рабочую силу и общепроизводственные расходы. К прямым затратам на материалы (к прямым материалам) относятся все затраты на те материалы, которые входят в состав конечного продукта.



Прямые затраты на рабочую силу включают оплату труда производственных рабочих, непосредственно вовлеченных в изготовление продукта. Примерами затрат на оплату прямого труда является заработная плата операторов поточных линий и заработная плата станочников металлообрабатывающих станков механического цеха.



Общепроизводственные расходы определяются как все затраты, идущие на производство, за вычетом прямых затрат на материалы и рабочую силу. К ним относятся: расходы по содержанию и эксплуатации оборудования, амортизационные отчисления, затраты на ремонт основных средств производственного назначения, арендная плата за основные средства, используемые в производстве, страховые взносы, оплата труда производственного персонала, занятого обслуживанием производства и другие аналогичные по назначению расходы.



Совокупность прямых затрат труда на общепроизводственные расходы иногда называются конверсионными затратами (или затратами на переработку). Этот термин отражает функциональное назначение этих затрат - они переносят стоимость материально-вещественных факторов производства на готовый продукт.



Непроизводственные затраты (или общефирменные расходы) подразделяются на коммерческие и общехозяйственные (административные) расходы. Коммерческие (торговые) расходы связаны с осуществлением продаж и поставок продукции. Примерами могут служить расходы на рекламу и выплату комиссионных. Общехозяйственные расходы возникают связи с осуществлением общехозяйственных и административных функций, например, расходы на оплату труда администрации фирмы и обслуживающего персонала, не связанного непосредственно с производственным процессом, амортизации основных средств управленческого и общехозяйственного назначения, арендная плата за помещения общехозяйственного назначения, расходы по оплате информационных аудиторских, консультационных услуг и т.д.



Деление на производственные и непроизводственные имеет большое значение при разработке мер по снижению себестоимости продукции. Высокий удельный вес непроизводственных расходов в общих затратах фирмы может свидетельствовать о нерациональном использовании работников аппарата управления, завышенных размерах оплаты труда, необоснованных затратах на командировки, услуги связи и другие управленческие расходы. Практика показывает, что часто именно в этой сфере деятельности фирмы имеются большие резервы снижения затрат.
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Эффективность системы управления затратами зависит в значительной степени от возможности распределения  ответственности руководителей за затраты, имеющие  место в их подразделении и выявления реального их влияния на расходы, поддающиеся влиянию. На основе этого критерия затраты делятся на регулируемые и нерегулируемые. 



Затраты считаются регулируемыми тогда, когда их величина устанавливается руководителем функционального подразделения и их уровень в значительной степени поддается влиянию менеджера. Все переменные затраты, такие, как прямые материалы, прямой труд и переменные накладные расходы, обычно рассматриваются как регулируемые руководителем функционального подразделения. Следовательно, на него может быть возложена ответственность за целесообразность их возникновения и отклонения от запланированного уровня.



Нерегулируемыми называются затраты, которые не подлежат воздействию на на данном уровне управленческого контроля. Эта ситуация возможна когда потребление материальных благ в данном подразделении не может быть точно измерено или не существует прямой зависимости возникающих затрат от решений руководителя подразделения. Например, расходы на амортизацию оборудования не могут быть регулируемыми руководителем функционального подразделения, так как он не обладает полномочиями по закупке оборудования.



К нерегулируемым относятся практически все составляющие накладных расходов.



�





Данная классификация затрат является относительно новой для отечественной хозяйственной практики. Ее практическая реализация разрешена с 1996.



Затраты на продукт образуют себестоимость образуют себестоимость продукции, они связаны с физическими единицами - носителями затрат. Учитываться при расчете прибыли эти затраты будут только после реализации продукции. Таким образом между фактическим осуществлением этих затрат и их участием в процессе исчисление прибыли может возникнуть существенный временной лаг.



Количественно затраты на продукт совпадают с суммой расходов на оплату труда производственных рабочих, прямых расходов на материалы и общепроизводственных расходов.



Затраты на период всегда относят на месяц, квартал, год, когда они были произведены. Они не связаны с движением физических единиц продукции, поэтому компенсируются из выручки того отчетного периода, в котором были произведены и влияют на прибыль того же периода. К ним относятся общехозяйственные и коммерческие расходы. Сравнение затрат на продукт и период приведено на рис. 5. Данная схема отражает использование элементов системы "директ-костинг". При исчислении нетто-прибыли предприятия из выручки вычитаются производственные затраты на реализованную продукцию и затраты на период, которые попадают в подсистему учета  результатов непосредственно, минуя подсистему калькулирования объектов (носителей) затрат.
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Рис. 5. Сравнение затрат на продукт и затрат на период.





Данная классификация затрат позволяет более объективно выявлять общий результат деятельности фирмы за отчетный период и осуществлять оптимизационные расчеты по налогообложению.





�4. Методы калькулирования себестоимости продукции (работ, услуг)





Калькулирование себестоимости продукции тесно связано с группировкой затрат по объектам (носителям). В большинстве случаев объекты  калькулирования себестоимости совпадают с объектами учета затрат.



Калькулируется себестоимость:



отдельных видов готовой продукции расчет услуг;

промежуточных продуктов, работ, услуг основных и вспомогательных производств;

технологических переделов и т.д.



Временной аспект калькулирования предлагает расчет нормативной, плановой и фактической себестоимости.



Нормативная себестоимость рассчитывается исходя из реально достижимых в условиях деятельности фирмы прогрессивных норм и нормативов, возможностей использования наиболее совершенных технологических процессов, прогрессивных видов сырья и материалов и т.п. Нормативная  калькуляция используется в практике управления производством в качестве.



Плановая (сметная) себестоимость определяется на предстоящий плановый период (год, квартал, месяц). Она отражает значение предельной величины затрат на производство продукции (работ, услуг), рассчитанной исходя из возможностей использования материальных трудовых и других видов ресурсов и на основе действующих и предполагаемых к внедрению в этом периоде норм и нормативов.



Фактическая (отчетная) себестоимость определяется по истечении отчетного периода. Она отражает информацию о фактически производственных затрат по калькулируемым объектам.



Общая схема калькулирования производственной себестоимости продукции (работ, услуг) включает следующие укрупненные блоки:



Определение расходов основных производств и расходов вспомогательных производств, используемых основным производством.

Распределение услуг вспомогательных производств и косвенных расходов основного производства.

Определение общей суммы производственных затрат.

Корректировка итога затрат на изменение “расходов будущих периодов” и остатков незавершенного производства.

Распределение затрат по местам их возникновения (подразделениям, центрам затрат).

Исчисление себестоимости продукции (работ, услуг) каждого вида.

Исчисление себестоимости единицы изделия, работы, услуги.

Исчисление себестоимости товарной продукции фирмы.

В зависимости от конкретных условий производства в приведенную схему могут вноситься изменения. Например затраты могут не распределяться по подразделениям (блок 5),  калькулирование себестоимости каждого вида  изделий производится после определения товарной продукции фирмы в целом и т.д.



Калькулирование фактической себестоимости продукции может быть произведено различными методами. В настоящее время общепринятой классификации методов не выработано. В большинстве случаев в истории и практике выделяют следующие методы:



позаказный,

попроцессный

попредельный

нормативный

калькулирование сокращенной (неполной) себестоимости.



Обычно выбор метода калькуляции в значительной степени зависит от характеристики производственного процесса и вида производимой продукции.



Позаказный метод предусматривает аккумуляцию затрат по отдельным работам, подрядам, заказам. Таким образом объектом калькулирования выступает производственный заказ, отрываемый на индивидуально или мелкосерийно изготавливаемое изделие, отдельную работу, услуг. На каждый заказ выписывается карточка или ведомость калькуляции затрат по заказу. Затраты, возникающие в процессе производства, отслеживаются следующим образом. Прямые основные затраты (прямые материалы, расходы на оплату труда производственных рабочих) относят непосредственно в ведомость по заказу. Остальные затраты учитывают по местам их возникновения и по назначению (например заводские накладные расходы) и относят на себестоимость отдельных заказов с использованием заданной ставки и базы распределения. Себестоимость каждого заказа определяется после завершения работ по заказу, до этого момента все, относящиеся к нему затраты, считаются незавершенным производством. Позаказная калькуляция широко применяется в авиационной промышленности, судостроении, полиграфии, строительстве, сфере услуг и т.д.



Попроцессный метод калькулирования заключается в том, что прямые и косвенные затраты учитываются по статьям калькуляции на весь выпуск продукции. В связи с этим среднюю себестоимость единицы продукции (работ, услуг) определяют делением суммы всех производственных за месяц затрат (в целом по итогу и по каждой статье) на количество готовой продукции за этот же период. Применение этого метода возможно на предприятиях, где производство имеет массовый характер, выпускается однотипная продукция ограниченной номенклатуры, которая перемещается от одного технологического участка к другому непрерывным потоком незавершенное производство отсутствует, или имеет незначительные размеры. Примером таких производств могут служить предприятия добывающих отраслей промышленности, электро- и теплостанции, некоторые предприятия химической промышленности, промышленности строительных материалов и др.



Разновидностью этого метода является метод учета затрат не по производству в целом, а по отдельным составляющим технологического процесса. Тогда объектом затрат являются стадии технологического процесса. Себестоимость отдельного вида и единицы продукции определяется в этом случае одним из следующих способов:



I. Осуществляется суммирование затрат по процессам и распределение их на объем выпущенной продукции. Этот способ распространяет в угольной, горнорудной промышленности и других отраслях, где выпускается однотипная продукция.



II. Осуществляется суммирование прямых затрат по процессам с обособлением затрат по видам выпускаемой продукции. Общие же затраты распределяются между отдельными видами продукции пропорционально выбранной базе или иным способом. Этот способ характерен для электростанции, где осуществляется одновременная выработка тепло- и электроэнергии, нефте- и газодобывающих предприятий.



Попередельный метод учета и калькулирования себестоимости продукции характерен для массовых производств, в которых исходное сырье или материалы последовательно превращаются в готовую продукцию. Производственные процессы или их группы образуют переделы, каждый из которых завершается выпуском промежуточного продукта-полуфабриката, который к тому же может быть в таком виде реализован на сторону. Эти переделы и являются объектами учета затрат.



Процесс калькулирования себестоимости продукции заключается в следующем. Прямые затраты отражают не по видам продукции, а по переделам либо стадиям производства. Отдельно учитываются косвенные затраты и распределяются по переделам. Суммарные затраты по переделу определяют себестоимость выпуска передела и единицы полуфабричности или готовой продукции на последнем переделе.



Принципам реализации попередельного метода соответствует специфика организации производства таких отраслей промышленности как металлургическая, химическая, нефтеперерабатывающая, текстильная и другие.



Для всех перечисленных методов калькулирования характерно накапливание  информации о фактических затратах в течение отчетного периода и их распределение в конце периода между объектами калькулирования. Принципиально иной подход к расчету себестоимости продукции предполагает использование нормативного метода. 



Нормативный метод калькулирования себестоимости характеризуется тем, что на предприятии по каждому изделию на основе действующих норм и смет расходов составляется предварительная калькуляция нормативной себестоимости изделия.



В ходе реального производственного процесса возможно отклонения фактических параметров производства от запланированных. Поэтому в текущем учете фактические расходы учитываются с подразделением их на расходы по нормам и отклонениям. Фиксируются также причины отклонений от норм и места их возникновения.

Данные о выявленных отклонениях позволяют руководителям всех уровней производственного процесса управлять себестоимостью продукции и вместе с тем упрощают завершающий этап процесс калькулирования фактической себестоимости, т.к. сводит его к прибавлению к нормативной себестоимости изделия (вычитания из нее) соответствующей доли отклонений от норм по каждой статье.



Метод калькулирования сокращенной себестоимости (директ-костинг). Сущность этого метода, как уже было отмечено выше, состоит в калькулировании не полной себестоимости: на себестоимость продукции относится только прямые затраты, а накладные отражаются на общих результатах реализации продукции (прибыли) предприятия. Применение этого метода на предприятиях с развитой рыночной экономической доказало его высокую эффективность в решении управленческих задач, связанных с оптимизацией объемов производства, ассортиментной программы, ценообразования и др.



Приведенная примерная классификация методов калькулирования себестоимости продукции определена применительно к основному производству. Во вспомогательных производствах также используется ряд методов. Следует учитывать, что на предприятии может одновременно применяться несколько методов. Однако, необходимо иметь ввиду, что переход на использование метода “директ-костинг” должен быть отражен в учетной политике предприятия.





�5. Соотношение прибыли, затрат и объема          продаж: аналитический аспект





Применение метода “директ-костинг” позволяет изучать взаимосвязи между объемом производства, затратами (себестоимостью) и прибылью. Основная цепочка, формирующая прибыль, списывается схемой:



�затраты                         объем производства                           прибыль



В рамках этой схемы могут быть осуществлены в системе директ-костинг различные оптимизационные расчеты, в частности расчеты:



Критического объема производства;

Критического объема выручки;

Критического уровня постоянных затрат;

Критической цены реализации;

Уровня минимального маржинального дохода;

Планового объема выпуска для заданной суммы плановой (ожидаемой) прибыли;

Объема продаж, дающего одинаковую прибыль по различным вариантам производства.



Рассмотрим логику осуществления подобных расчетов на примере определения критического объема производства (продаж). Управленческие модели, основанные на изучении взаимоотношений затрат, объема производства и прибыли, трактуются иногда более узко как анализ критической точки (или точки безубыточности). Под критической понимается та точка объема производства (или продаж), в которой затраты равны выручке от реализации, т.е. отсутствует прибыль и убытки. Ее еще называют точкой перехода от состояния убыточности к прибыльности. Для ее вычисления можно использовать три метода:



управления;

максимального дохода;

графический.



Рассмотрим реализацию этих методов на конкретном примере:



Предприниматель занимается деятельностью по купле продаже дискет на основе договоров - комиссии. Покупная цена дискеты составляет 4,5 тыс.рублей, продажная 5,5 тыс. рублей. Единовременная арендная плата за торговую точку составляет 1 млн. рублей. Требуется определить сколько дискет необходимо продать, чтобы достигнуть критической точки (расчеты без учета налогов).



Метод управления: Для расчета критического объема реализации используется управление:



Р * q = Спост + Спер * q,

 где (1) 

р - цена продажи единицы изделия;

q - количество проданных единиц;

Спост - постоянные расходы на весь объем производства продукции или реализации;

Спер - переменные расходы в расчете на единицу продукции.



Преобразовав приведенную формулу получим значение q, соответствующее критическому объему продаж:



� EMBED Equation.2  ���



Арендная плата является постоянным расходом на весь планируемый объем продаж, удельные переменные расходы - это цена по которой дискеты покупаются.



Метод маржинального дохода. Этот метод является модификацией метода уравнения.



Маржинальный доход (МД) представляет собой разность между выручкой от реализации и переменными затратами, либо  сумму постоянных расходов (Спост) и чистой прибыли (ЧД).



Маржинальный доход на единицу равен разности цены (р) и удельных переменных расходов (Суд ).Следовательно, критический выпуск (q) равен:



� EMBED Equation.2  ���



Последовательность формирования прибыли в системе “директ-костинг” можно представить в виде следующих итераций:



( 1.- Объем реализации (выручка) (Q)

          2. Переменные затраты (Спер)

            = 3. Маржинальный доход (МД)

                (-4. Постоянные расходы (Спост)

                   (=5. Прибыль (чистый доход) ЧД.



Для ситуации, характеризующейся критическим объемом продаж, применительно к рассматриваемому примеру, эта схема имеет вид:



                                                          Всего                                       На единицу 



1. Выручка (5,5*1 000)                  5 500 тыс.руб.                          5,5 тыс.руб.

  -

      2. Перем. затраты 

                     (4,5*1 000)                4 500 тыс.руб.                              4,5 тыс.руб.

         = 3. Маржинальный

                                   доход          1 000 тыс.руб.                                1,0 тыс.руб.

               -

                    4. Постоянные

                               расходы          1 000 тыс.руб.                                1,0 тыс.руб.

                          =5.Чистая 

                                прибыль                 0                                                           0



Графический метод. Графически поведение составляющих формулы расчета критического объема (Спост, Спер, ЧД) изображается следующим образом:





�             руб.                                         руб.                                        руб.





                                                                               Спост                                   Q

                                     Спер





                         объем                                      объем                                     объем
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�Тема 10. Формирование и распределение прибыли фирмы



План





Понятия, показатели и методы измерения прибыли фирмы.

Модель формирования и распределения прибыли.

Использование прибыли фирмы.





1. Понятия, показатели и методы измерения прибыли фирмы





Получение фирмой прибыли является определяющим мотивом ее деятельности. Достижение этой цели предопределяется двумя основными факторами - доходом, который фирма получает в результате функционирования и издержками (затратами), осуществленными в процессе ее деятельности. В системе показателей прибыли получают законченную денежную оценку все стороны производственной. сбытовой, снабженческой и финансовой деятельности фирмы.



В зависимости от управленческих задач, решаемых фирмой и внешними ее контрагентами, в системе показателей финансовых результатов может быть выделены следующие подсистемы:



Подсистема, включающая совокупность показателей прибыли для принятия управленческих решений и оценки результатов деятельности фирмы различными субъектами хозяйственных отношений.

Подсистема показателей, отражающая процесс формирования и распределения прибыли предприятия в хозяйственном механизме, основанном на налогообложении прибыли.

Подсистема показателей, отражающая процесс использования прибыли фирмой.



Рассмотрим первую подсистему показателей. Пользователями информации о прибыли являются как различные структуры самой фирмы, так и внешние потребители (собственники, кредиторы, инвесторы и т.д.). с учетом необходимости реализации их интересов выделим основные целевые функции фирмы и ее контрагентов и показатели прибыли, характеризующие их реализацию.



1. Разработка экономической стратегии фирмы



В рамках этого глобального направления в качестве примеров можно выделить следующие:



а) Разработка товарной стратегии фирмы.



Критерием оптимальности товарного ассортимента является обеспечение в течение продолжительного периода постоянного превышения прибыли, остающейся в распоряжении предприятия над потребностями в финансовых ресурсах, необходимых для поддержания конкурентоспособности  предприятия. При этом одним из основных показателей, формулирующих рейтинг того или иного вида продукции выступает прибыль от реализации данного вида продукции



б) Разработка ценовой стратегии фирмы.



При реализации этой задачи осуществляются расчеты прибыли с учетом выбора различных методов ценообразования ( способ "средние издержки + прибыль", на основе анализа безубыточности и обеспечения целевой прибыли, на основе ощущаемой ценности товара, по правилу равенства предельного дохода предельным издержкам и т.д.)



в)   Разработка   стратегии   взаимодействия   фирмы   с   рынками производственных ресурсов и выбора направлений инвестиционной деятельности фирмы.



Решения в этой области базируется на расчетах, так называемой "экономической прибыли", которая определяется как разница между доходами фирмы от продажи товаров (работ, услуг) и вмененными издержками на ресурсы, использованные при получении этих доходов. Фирма получает экономическую прибыль, когда она использует факторы производства таким образом, что приносимая ими выгода превосходит выгоду, которую фирма могла получить при использовании этих ресурсов иным наилучшим способом.



II. Оценка результата деятельности фирмы в целом и отдельных направлений ее деятельности 



При рассмотрении итогов деятельности фирмы ее руководство и внешних контрагентов интересует информация об обобщающем финансовом результате хозяйственной деятельности фирмы (П) и его слагаемых: результата от реализации продукции (работ, услуг) (Прп), результата от реализации основных средств и иного имущества (При), итогов осуществления внереализационных операций (Пвно). С этой целью используется показатель валовой (балансовой) прибыли фирмы: 



П = Прп + При + Пвно



III.   Определение   финансового   результата   фирмы   для   целей налогообложения



Пользователями этой информации являются экономические структуры фирмы, осуществляющие расчеты с бюджетом по налогам на доходы, налоговые органы, аудиторские фирмы. В западной практике с этой целью делаются расчеты "бухгалтерской прибыли". "Бухгалтерская прибыль" определяется как разница между доходами и, так называемыми, явными или хозяйственными затратами фирмы. К ним относятся затраты, определяемые на основе технологии процесса производства и учитываемые (отражаемые) в бухгалтерских документах. Данные по бухгалтерской прибыли подтверждаются аудиторской проверкой и подлежат публикации. В Российском законодательстве на данном этапе решается несколько иначе. Предусмотрено формирование финансового результата по бухгалтерскому учету ( по балансу) и финансового результата для целей налогообложения. Различие этих показателей обусловлено двумя факторами:



методом учета выручки от реализации продукции (работ, услуг);

составом затрат, учитываемых при расчете себестоимости продукции (работ, услуг).



При формировании финансового результата по бухгалтерскому учету реализация продукции считается по отгрузке, а себестоимость по фактически произведенным затратам. При определении финансового результата для целей налогообложения реализация продукции может считаться как по отгрузке, так и по оплате (выбранный фирмой метод отражается в учетной политике) , а в себестоимость затраты включаются только в пределах утвержденных в установленном порядке лимитов, норм и нормативов. Более подробно эти вопросы рассмотрены в темах "Издержки производства и себестоимость" и "Налогообложение фирмы". Таким образом для налогообложения применяется показатель прибыли, рассчитанный по методике, отличной от формирования валовой прибыли предприятия как результирующего, оценочного показателя его деятельности.



IV. Оценка результатов деятельности с точки зрения реализации заинтересованности персонала фирмы



Заинтересованность персонала фирмы в высоком уровне результативности обеспечивается сочетанием различных средств. Подробно эти средства рассматриваются в теме "Ресурсное обеспечение фирмы". В контексте рассматриваемой проблемы нас интересуют прибыль, как показатель оценки вклада персонала фирмы в достижение конечных результатов и как источника средств для реализации заинтересованности работников в высокоэффективной работе.



В качестве оценочного показателя можно рассмотреть, например, показатель прироста прибыли фирмы, обеспеченный деятельностью его структурного  подразделения  или  отдельного  работника  (показатель эффективности деятельности Эi). Приведем формулу расчета такого показателя, например для сотрудника службы маркетинга.*



� EMBED Equation.2  ���	, где



П - прирост прибыли фирмы, обусловленный деятельностью службы маркетинга;

Rо - число сотрудников службы маркетинга;

Кjзн - коэффициент, характеризующий роль данного работника в приросте прибыли фирмы;

Дjзн - должностной оклад работника;

Кjв - коэффициент надбавки за выслугу лет данного работника.



* Экономическая стратегия фирмы. Под ред. проф. Градова А.П Санкт-Петербург "Специальная литература" 1995г с 367



Оценка качества (эффективности) труда отдельного работника может быть произведена также с помощью показателя:

Дор - прибыль, полученная в результате деятельности отдельного работника (экономия  рабочего времени, материально-технических ресурсов, пространственных и информационных ресурсов и т.д.)

Ио.р - величина расходов на оплату труда, за тот период, в котором получена прибыль.



Реализация стимулирующей функции осуществляется и через механизм формирования.   Прибыль  фирмы  является  источником  средств  для стимулирования эффективного труда работников. За счет этого источника осуществляется дополнительное материальное вознаграждение персонала, создаются условия для предоставления дополнительных социальных "благ, повышения комфортности условий труда и отдыха.



Реализация стимулирующей функции прибыли в этом аспекте связана с показателями чистой прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, ее части, направляемой на потребление, непроизводственное потребление, инвестирование в улучшение условий труда.



V. Оценка результатов деятельности фирмы ее собственниками ( учредителями, участниками, акционерами и т.д.)



Данную категорию субъектов хозяйственных отношений наряду с информацией об общих результатах финансовой деятельности фирмы ( валовой прибыли ) интересуют данные о размерах прибыли, направляемой на накопление (как фактор, обеспечивающий стабильность их положения в перспективе) и прибыли, направляемой на выплату дивидендов, доходов на паи и вклады. Показатели прибыли, характеризующие указанные направления формируются в процессе распределения прибыли, доводятся руководством предприятия до его собственников и подлежат утверждению ими в порядке, предусмотренном законодательством и учредительными документами.



VI. Оценка финансового состояния фирмы



Анализ и оценка финансового состояния фирмы базируется на расчетах показателей ликвидности баланса и различных финансовых коэффициентов. Различные показатели прибыли при этом используются при расчете следующих коэффициентов (показателей):



Показатели рентабельности предприятия:



1.1. Общая рентабельность предприятия =  валовая балансовая прибыль  * 100

�						 средняя стоимость имущества



1.2. Чистая рентабельность предприятия  =  чистая прибыль предприятия * 100

�   средняя стоимость имущества



�1.3 Чистая рентабельность собственного капитала = чистая прибыль предприятия     * 100

      средняя величина собственного капитала





�Общая рентабельность производственных фондов = валовая (балансовая) прибыль     * 100

�



2. Показатели эффективности отдельных направлений хозяйственной деятельности фирмы.



Чистая прибыль на 1 руб. оборота = чистая прибыль предприятия * 100  

�продукция(оборот)



�Прибыль от реализации продукции = прибыль от реализации продукции * 100

      на 1 руб. реализации продукта                      продукция (оборот)



2.3 Прибыль от всей реализации на 1 руб. оборота = прибыль от всей реализации * 100

                                                                                    продукция (оборот)



�2.4. Общая прибыль на 1 руб. оборота = валовая (балансовая) прибыль * 100 

						продукция (оборот)



Показатели   рентабельности   дают   наиболее   обобщенную   оценку эффективности,  хозяйственной деятельности  фирмы.  Каждый  из них характеризует определенный аспект этой деятельности. Например, показатели 1.1 и 1.2 определяют экономическую рентабельность всего используемого капитала ( собственного и заемного), показатель 1.3 финансовую рентабельность, т.е. рентабельность собственного капитала.



Рассматриваемая подсистема показателей прибыли ввиду большого количества решаемых ее задач имеет открытый характер. Многоаспектный характер принятия решений субъектами микро и макро среды фирмы требует моделирование различных показателей прибыли, что предъявляет в свою очередь большие требования к информационной базе. Чем более емкой будет информация, характеризующая различные направления деятельности фирмы, тем более содержательной и полной будет формируемая на ее основе система показателей.



Подсистемы показателей, отражающих процесс формирования распределения и использования прибыли фирмой будут рассмотрены при изложении второго и третьего вопросов данной  темы.



В обобщенном виде подсистема показателей прибыли для принятия управленческих решений представлена в табл. 1.











�1. Показатели прибыли для принятия управленческих решений и оценки результатов деятельности
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Таблица 1.





2. Модель формирования и распределения          прибыли





Подсистема  формирования  и  распределения  прибыли фирмы является  важнейшим  элементом   ее хозяйственного механизма.



Ее преобразование лежало в основе всех экономических реформ    по  совершенствованию  механизма  хозяйствования социалистических предприятий, проводившихся в нашей стране в середине 60-х годов. В результате к началу 90-х годов сложилась достаточно    сложная,     многофункциональная    система взаимоотношений предприятий с центральными и отраслевыми органами  управления  в  основе  которой  лежал  принцип нормативно-долевого распределения прибыли (дохода).



Введение в 1991 году налоговых методов регулирования деятельности предприятий  ознаменовал  переход  на новую модель    хозяйственного    механизма,   основанную на налогообложении прибыли. Эта модель является единой для всех  предприятий  независимо  от  формы  собственности, организационно-правового     статуса     и     отраслевой принадлежности   (за  исключением  малых  предприятий численностью до  15 человек и индивидуальных предпринимателей, для    которых    предусмотрена    упрощенная    система налогообложения).    Она   отражает   присущее   всем коммерческим структурам, функционирующим в условиях рынка в  качестве  независимых  производителей,  единство целей деятельности, показателей финансовых    результатов, идентичность   процессов   формирования,   распределения прибыли и ее налогообложения.



Модель формирования  и распределения  прибыли фирмы построена   на   основе   строго   заданных   нормативными документами    итерациях.    Рассмотрим    алгоритм    их осуществления.



1.  Определение  конечного финансового  результата - валовой прибыли (ВП). Валовая прибыль представляет собой сумму прибыли (убытка) от реализации продукции (работ, услуг)  - Пп; основных   фондов,   иного   имущества предприятия (Пп)   и прибыли   (убытков)   от внереализационных операций (Пвно).



ВП = Пп + Пп + Пвно



Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) определяется  как  разница между  выручкой от реализации продукции  (работ,  услуг)  без  налога  на  добавленную стоимость  и  акцизов  и  затратами  на  производство  и реализацию, включаемыми в себестоимость продукции (работ, услуг).



Выручка  от  реализации  продукции  учитывается  по отгрузке,  а  в  себестоимость  продукции  включаются  все затраты, связанные с процессом производства и реализации продукции.  Более подробно качественный и количественный состав  затрат,  учитываемых  в  формировании  финансовых результатов  деятельности  фирмы, рассмотрен  в  теме "Издержки производства и себестоимость продукции".



Прибыль  (убыток)  от реализации  основных  фондов и иных  материальных  ценностей  (Пп -  иного  имущества) определяется  как  разность  между  продажной  ценой  и первоначальной  или остаточной стоимостью этих фондов и имущества  с  учетом  проведенных  переоценок.  При  этом остаточная  стоимость  имущества  применяется  к  основным фондам,    нематериальных    активам   и   малоценным   и быстроизнашивающимся предметам.

Прибыль  (убыток)   от  внереализационных  операций (Пвно) определяется    как    разница    между    доходами    от внереализационных операций и расходами по этим операциям.



В  состав  доходов  (расходов)  от  внереализационных операций  включаются:  доходы,  получаемые  от  долевого участия  в  деятельности  других  предприятий,  от  сдачи имущества  в  аренду,  доходы  (дивиденды,  проценты)  по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим предприятиям,   а  также  другие  доходы   (расходы)  от операций,  непосредственно  не связанных  с производством продукции (работ, услуг) и ее реализацией, включая суммы, полученные и уплаченные виде санкций и    возмещении убытков.



В  состав  доходов  от  внереализационных  операций включаются также суммы средств,  полученные безвозмездно от   других   предприятий   при   отсутствии   совместной деятельности  (  за  исключением  средств,  зачисляемых  в уставные фонды  предприятий их  учредителями  в порядке, установленном законодательством).



2. Определение величины налога на прибыль и на иные доходы фирмы, а также других налогов и платежей в бюджет, осуществляемых    за    счет    финансового    результата деятельности фирмы.



Механизм    расчета    и    уплаты    этих    налогов рассматривается в теме " Налогообложение фирмы ".



3. Определение чистой прибыли фирмы (ЧП).



Чистая прибыль представляет собой разницу между валовой прибылью (ВП) фирмы и налоговыми платежами (НП)



ЧП = ВП - НП



4. Определение величины налогов, уплачиваемых за счет чистой прибыли фирмы (НПчп). Механизм расчета и уплаты этих налогов рассмотрен в теме " Налогообложение фирмы".



5. Определение   чистой   прибыли,   остающейся   в распоряжении фирмы (ЧПост)



ЧПост = ЧП - НПчп



Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, дает обобщенную характеристику ее производственно-хозяйственной деятельности. Именно эта часть прибыли является реальным источником средств для реализации интересов фирмы,  как независимого   хозяйствующего   субъекта   в   рыночной экономике.



3. Использование прибыли фирмы





Решение об использовании чистой прибыли фирма принимает самостоятельно. При этом она должна стремиться к оптимальному соотношению в распределении средств для реализации многофункциональных задач, стоящих перед ней в долгосрочном и краткосрочном периоде. К важнейшим из них относятся: стратегическое развитие производственного потенциала, повышение заинтересованности персонала в эффективной работе, удовлетворение интересов владельцев акций, вкладов, паев и т.д.



В использовании прибыли фирмы можно выделить следующие основные направления:



Образование финансовых резервов.

Инвестиции в развитие производства.

Финансирование  социально-культурной  сферы  и  дополнительного материального вознаграждения персонала фирмы.

Благотворительные взносы.

Выплата дивидендов акционерам и доходов учредителям (участникам) на вклады в уставном капитале товариществ и обществ.



Рассмотрим эти направления.



1. Фирма может предусмотреть создание финансовых резервов для покрытия непредвиденных расходов и убытков. Иногда обязательность резервирования средств для этих целей предусматривается в учредительных документах или в учётной политике фирмы. Для фирм, созданных в форме акционерных обществ открытого и закрытого типа, а также структур с иностранными инвестициями образование   резервного  фонда   предусмотрено  законодательством   в обязательном порядке. Согласно ст. 35 Федерального закон РФ "Об акционерных обществах " ( от 26 декабря 1995г. N 208-ФЗ ) резервный фонд общества формируется из чистой прибыли путем обязательных ежегодных отчислений до достижения им-' размера установленного уставом общества, но не менее 15% от его уставного капитала. Размер ежегодных отчислений также предусматривается уставом. Но законодательно определен минимальный размере таких отчислений - 5% от чистой прибыли. Использование резервного фонда носит строго целевой характер. За резервированные средства могут быть направлены только на покрытие убытков, погашение облигаций и выкупа акций общества при отсутствии иных средств. Прибыль, направленная в резервный фонд, освобождается от налогообложения. Порядок и условия льготирования этого направления использования прибыли подробно рассматриваются в теме налогообложение фирмы.



Помимо резервного фонда в уставе акционерного общества может быть предусмотрено формирование из чистой прибыли специального фонда акционирования работников общества. Его средства могут быть израсходованы только на приобретение акций общества, для последующего размещения его работникам.



На фирмах, где резервирование прибыли законодательно не предусмотрено, вопрос о необходимости создания  финансовых резервов должен решаться с учетом конкретной ситуации. Ответ на него быть может положительным, когда речь идет о реализации инновационных проектов, осуществлении рискового варианта вложения средств, ведении операций на фондовом рынке и в других сферах с повышенной вероятностью реализации коммерческих рисков. На предприятиях всех организационно-правовых форм предусмотрена возможность создания резерва под обесценение вложений в ценные бумаги (акции других предприятий, облигации и другие долговые обязательства). Эти, так называемые, оценочные резервы создаются за счет финансовых результатов фирмы и используются на покрытия разницы между балансовой стоимостью ценных бумаг и их рыночной (котировочной) стоимостью на конец года, если последняя окажется ниже балансовой стоимости.



 Вместе с тем необходимо иметь в виду, что создание резервов осуществляется за счет иммобилизации оборотных средств, что ведет к снижению эффективности их использования. И это обстоятельство может также иметь немаловажное значение при принятии решения о создании резервных фондов.



2. Для развития производственного потенциала фирмы часть полученной прибыли должна направляться на накопление. Накопления могут делаться в виде вложений в различные активы, фирмы, путем осуществления долгосрочных инвестиций и финансовых вложений.



Долгосрочные инвестиции - это средства направляемые на  новое  строительство,  реконструкцию,  расширение  и  технические перевооружение действующих комплексов, приобретение и создание новых объектов основных средств и нематериальных активов, а также земельных участков и объектов природопользования.



Финансовые вложения - это инвестиции фирмы в государственные бумаги (облигации и другие долговые обязательства), ценные бумаги и уставные капиталы других организаций, займы, предоставленные другим организациям на территории РФ и за ее пределами.



Мировая практике показывает, что стимулирование и поддержка активной инвестиционной деятельности субъектов рыночных отношений во многих странах является важнейшим направлением государственной политики. В нашей стране заинтересованность предприятий в производительном накоплении реализуется через механизм предоставление налоговых льгот по отдельным видам капитальных вложений, выделение льготных кредитов и целевого бюджетного финансирования.



3. Не менее важное значение для развития фирмы и повышения ее статуса имеет наличие у нее объектов социальной сферы. Развитие социальной инфраструктуры фирмы может оказаться решающим фактором для обеспечения стабильности кадрового состава и привлечения новых сотрудников. Она позволяет   также   осуществлять   психологическое   и   физиологическое восстановление персонала, способствует формированию нормальной обстановки в коллективе.



Необходимо также учитывать, что приобретение объектов непроизводственной инфраструктуры является само по себе достаточно выгодным вложением капитала, так как стоимость этих объектов имеет тенденцию к постоянному росту.



Направление прибыли на финансовое обеспечение развития социальной сферы осуществляется в размерах, предусмотренных учредительными документами фирмы или по решению ее учредителей (участников).

Средства чистой прибыли могут расходоваться также на дополнительное материальное вознаграждение персонала фирмы,  оплату медицинских, образовательных услуг, путевок, дополнительных отпусков, пенсий и другие социальные выплаты. Состав этих выплат определяется инструкцией "О составе фонда заработной платы и выплат социального характера" (утверждена Госкомстатом РФ 10 июля 1995г., N89). Инструкция определяет фонд заработной платы независимо от источников тех или иных выплат. Например премии и вознаграждения, носящие регулярный или периодический характер включаются в состав затрат, а единовременные (разовые) премии выплачиваются из прибыли. Вследствие этого при планировании размеров прибыли, выделяемой на заработную плату, необходимо иметь в виду, что и налоги на часть фонда оплаты труда, финансируемую из прибыли, должны относиться на чистую прибыль, а не на затраты. 



4. Наряду с решением социальных проблем своих работников фирма может использовать чистую прибыль на благотворительные взносы организациям здравоохранения, народного образования, социального обеспечения и спорта, общественным организациям инвалидов, детским и молодежным объединениям, религиозным организациям, в экологические и оздоровительные фонды, на восстановление объектов культурного и природного наследия и другие аналогичные цели. На средства, направляемые на благотворительность, предоставляются льготы по налогу на прибыль. Конкретный механизм и условия их предоставления рассматривается в теме "налогообложения фирмы".



5. Важнейшим с точки зрения реализации интересов собственников фирмы является формирование средств, направляемых на выплаты доходов на пай дивидендов по акциям и процентов по облигациям и другим ценным бумагам.



Размеры и пропорции в распределении средств прибыльна выплату доходов на паи в товариществах и обществах определяются по решению их учредителей (участников). Основные принципы формирования и распределения средств прибыли на эти цели могут быть определены в учредительных документах.



Для акционерных обществ порядок формирования средств на выплату дивидендов и права акционеров на их получение в зависимости от вида акций определены в Федеральном законе РФ "Об акционерных обществах". Законом установлены жесткие ограничения на выплату дивидендов. Решение об их выплате не может быть принято:



до полной оплаты всего уставного капитала общества;

до выкупа всех акций, которые должны быть выкуплены к этому времени;

если на  момент выплаты дивидендов оно отвечает признакам несостоятельности (банкротства) в соответствии с правовыми актами Российской Федерации о несостоятельности (банкротстве) предприятий или указанные признаки появятся у общества в результате выплаты дивидендов;

если стоимость чистых активов общества меньше его уставного капитала, и резервного фонда, и превышения над номинальной стоимости размещенных привилегированных акций либо станет меньше их размера в результате выплаты дивидендов.
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�Тема 11.  Налогообложение  фирмы





План





Налоговые платежи.

Налогоплательщики.

Объекты налогообложения.





Налогообложение фирмы строится в соответствии с принципами и порядком предусмотренным единой налоговой системой Российской федерации. Основополагающим документом, регламентирующим функционирование налоговой системы в РФ является Закон РФ "Об основах налоговой системы в Российской федерации" от 27 декабря 1991 года № 2118-1, действующий в редакции от 01. 07. 1994г.



С 1 января 1999 года вводится в действие "Общая часть Налогового кодекса РФ. Этот документ определяет правовой фундамент налоговых отношений, раскрывает понятия и нормы, используемые в налоговом законодательстве, содержит комплексную регламентацию всей совокупности отношений, связанных с налогообложением хозяйствующих субъектов в Российской федерации. По своей тематике и перечню регулируемых вопросов эта часть соответствует Закону "Об основах налоговой системы в Российской Федерации". Поэтому с ее вводом отменяется действие указанного Закона.



Налоговая система - комплекс взаимосвязанных элементов, обеспечивающих поступление денежных средств от плательщиков в бюджетную систему государства и внебюджетные фонды.



Основными элементами налоговой системы являются:



Налоговые платежи, взимаемые с налогоплательщиков (налоги, сборы, пошлины).

Субъекты налогообложения (налогоплательщики).

Объекты налогообложения.

Налоговые базы.

Налоговые ставки.

Налоговые льготы. 

Порядок исчисления налогов.

Сроки и порядок уплаты налогов.

Организационное обеспечение функционирования налоговой системы.

 Порядок исчисления и сроки уплаты налогов.

 Правовое обеспечение функционирования налоговой системы;

Ответственность налогоплательщиков за нарушение налогового законодательства.



Эффективность системы определяется тем, как она выполняет возложенные на нее функции. К функциям налоговой системы относятся:



Бюджетная (фискальная)

Стимулирующая

Воспроизводственная

Контрольная



Бюджетная (фискальная) функция должна обеспечивать формирование доходной части государственного бюджета различных уровней управления и внебюджетных фондов. Это основная функция налоговой системы. Доходы бюджета более чем на 90% формируется за счет налоговых поступлений. Доля налогов и обязательных сборов составляла 14,8% в ВВП в 1997 году.



Активное участие государства в организации хозяйственной жизни предусматривает использование экономических рычагов воздействия на хозяйствующие субъекты. Одним из таких рычагов является использование стимулирующей функции налогов. Она реализуется через систему льгот, исключений, преференций для налогоплательщиков, организующих свою деятельность в соответствии с общегосударственной политикой.



Воспроизводственная функция налоговой системы реализуется через систему ресурсных налоговых платежей (платежи за использование природных ресурсов, на воспроизводство минерально-сырьевой базы, лесной налог и т.д.) Посредством этих платежей обеспечивается аккумуляция финансовых средств на восстановление природной среды и экономное использование ресурсов.



Контрольная функция позволяет определить эффективность каждого налогового канала поступления средств и налоговой системы в целом. Недобор планируемых сумм налогов, который приобрел в нашей стране хронический характер, может быть вызван факторами, лежащими как в сфере самого налогового механизма, так и внешними обстоятельствами (спад производства, разрыв хозяйственных связей, ограниченность ресурсной базы и т.д.). Контрольная функция призвана выявлять факты нарушения налоговой дисциплины, анализировать их причины и разрабатывать меры по повышению собираемости налогов.



Теория и практика функционирования налоговых систем в различных странах выработала основополагающие принципы налогообложения, использование которых обеспечивает выполнение системой, возлагаемых на нее функции. К таким принципам налогообложения относятся:



всеобщность

справедливость

определенность

удобность

обеспечение достаточности

подвижность

выбор надлежащего источника и объекта налогообложения

недопустимость двойного налогообложения одного и того же объекта налогообложения



Практика показывает, что добиться полной реализации  принципов налогообложения в реальной жизни бывает трудно. Слишком сложна и внутренне противоречива система интересов субъектов налоговых отношений. Однако и игнорирование этих принципов в стремлении любыми средствами реализовать фискальную функцию налогов, приводит, как показывает опыт нашей и других стран, к результатам прямо противоположным желаемым: уменьшается налогооблагаемая база, становится массовым явлением уклонение от налогов, растет теневой сектор экономики, в него перемещается все возрастающая часть товарного и денежного оборота.



Для реализации функций налоговой системы должен быть создан и отработан механизм взаимодействия всех подсистем (элементов), входящих в налоговую систему. Рассмотрим эти элементы.

�I. Налоговые платежи



Налоговые платежи (налоги, пошлины, сборы) - обязательные, безвозмездные взносы в бюджет или во внебюджетные фонды, осуществляемые плательщиками в порядке и на условиях, определяемых налоговым законодательством.



Перечень налогов, уплачиваемых коммерческими организациями по состоянию на 1.01.98 г. и предполагаемые изменения согласно Налоговому кодексу приведены в табл.1. 





�Виды налогов (по уровням управления), уплачиваемых коммерческими организациями в РФ.     (табл. 1)

Действующая система налогообложения

 (по состоянию на 1.12.1998 г.)�Налоговый кодекс ���+ сохраняется

- отменяется�Вводятся новые��1. Федеральные налоги:

- налог на добавленную стоимость�

+�- налог на доходы от капитала��- налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы�+�- социальный налог��- акцизы на отдельные виды и группы товаров

- взносы в государственные социальные внебюджетные фонды�+

+�- акцизы на отдельные виды минерального сырья��- гербовой сбор�-�- экологический налог��- налог на доходы банков�-�- лесной налог��- налог на доходы от страховой деятельности

- транспортный налог с предприятий�-

-�- водный налог

- сбор за право пользования объектами животного мира и водными биологическими ресурсами��- государственная пошлина�-���- подоходный налог (налог на прибыль) предприятий�+���- налог на операции с ценными бумагами�-���- таможенная пошлина и таможенные сборы�+���- налог за пользование природными ресурсами (кроме налога на землю, лесного налога и налога на воду, забираемую из водохозяйственных систем)����- налоги, служащие источниками образования дорожных фондов�-���- сбор за использование государственной символики РФ�+���2. Региональные налоги:

- лесной налог�

-�- транспортный налог��- налог на имущество предприятий�+�- налог с продаж��- сбор на нужды образовательных учреждений�-�- налог на игорный бизнес��- плата за воду, забираемую промышленными предприятиями из водохозяйственных систем�-�- дорожный налог

- налог на недвижимость 

(вместо налога на имущество) или��- сбор за регистрацию предприятий�-�- региональные лицензионные сборы��- единый налог на вмененный доход для определенных видов деятельности (ФЗ РФ от 11. 07. 98 г. №148-ФЗ)�+���3. Местные налоги:

- земельный налог�

+�- налог на недвижимость��- налог на рекламу�+���- местные лицензионные сборы�+���- сбор на содержание милиции, на благоустройство территории и т.д.�-���- сбор за уборку территории населенных пунктов�-���- сбор со сделок, совершаемых на биржах�-���- сбор за право использования местной символики�-���- налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы�-���

























�Налоги могут быть сгруппированы на основе различных классификационных признаков.



По уровням органов власти, регламентирующих механизм действия налогов в рамках, предусмотренных налоговым законодательством РФ, выделяют:



федеральные налоги (п. 1. табл. 1)

региональные налоги (п. 2. табл. 1)

местные налоги (п. 3. табл. 1)



Федеральные налоги (сборы) действуют на всей территории РФ и зачисляются в Федеральный бюджет или федеральные внебюджетные фонды, если иное не установлено налоговым законодательством или законом о федеральном бюджете (внебюджетном фонде).� 



Региональные и местные налоги� устанавливаются  на основе и в соответствии с общими принципами налогообложения в РФ. Налоговым законодательством РФ определен перечень налогов регионального и местного уровня в рамках которого региональный или местный орган власти может ввести налог  на подведомственной им территории. В его  власти также прекратить действие ранее введеного налога. Региональные и местные налоговые платежи являются источниками доходов соответствующих бюджетов. Региональный орган власти может принять решение о зачислении всей суммы или части поступлений регионального налога в местные бюджеты.



По объектам налогообложения можно выделить следующие группы:



налоги на имущество (движимое и недвижимое)

ресурсные налоги

налоги на доходы или прибыль

налоги на виды деятельности

налог на капитал

налоги с выручки

прочие



По источникам налоговых платежей можно выделить:



налоги, относимые на издержки производства (себестоимость) налогоплательщика

налоги, уплачиваемые за счет финансового результата (валовой прибыли) налогоплательщика

налоги, уплачиваемые за счет чистой прибыли, налогоплательщика

налоги, включаемые в цену продукции (работ, услуг)



Данная классификация отражает процесс формирования стоимости продукции (работ, услуг) субъектов экономической деятельности. и распределения полученного дохода. Вместе с тем необходимо иметь ввиду, что в конечном итоге источником налоговых платежей является валовой национальный доход (ВНД), который образуется как совокупность первичных денежных доходов основных участников общественного производства.



Характеристика налогов, уплачиваемых фирмой с точки зрения источника налоговых платежей, приведена в табл. 2 (графа 5).



По формам уплаты различают налоги:



прямые

косвенные



Прямые налоги поступают в виде прямых отчислений налогоплательщиков в бюджет. Из налогов, уплачиваемых фирмами, к ним  можно отнести налог на прибыль, ресурсные платежи, налог на имущество.



Косвенные налоги возникают в результате совершения хозяйственных актов и оборотов (например купли, продажи), финансовых операций и т.д. К косвенным налогам относят: НДС, акцизы, таможенные пошлины, налог на операции с ЦБ и т.д.



�II. Налогоплательщики



Налогоплательщиками являются юридические и физические лица, на которых в соответствии с законодательством возложена обязанность уплачивать налоги.



Фирма (организация) получает статус налогоплательщика, если она является российской организацией либо удовлетворяет одному из перечисленных ниже признаков:



осуществляет экономическую деятельность в РФ или получает доходы от источников в РФ

является собственником имущества, подлежащего налогообложению в РФ

совершает на территории РФ операции или действия, подлежащие налогообложению

является участником отношений, одним из условий которых является уплата госпошлины или иного сбора, установленного налоговым законодательством РФ.



Для возникновения налогового обязательства фирма должна иметь объект налогообложения и нести юридическую обязанность заплатить налог за счет собственных средств.



Каждый налогоплательщик может быть плательщиком одного или нескольких налогов (сборов). Это зависит от осуществляемой им деятельности, наличия объектов налогообложения и других факторов,  учитываемых при определении его налогового статуса. Например, закон РФ “Об упрощенной системе налогообложения, учета и отчетности для субъектов малого предпринимательства” (от 29 декабря 1995г. №222-ФЗ) разрешил субъектам малого бизнеса, отвечающим изложенным в законе критериям, уплачивать вместо совокупности налоговых платежей в бюджет один налог - налог с валового дохода или выручки.



От статуса, налогоплательщика необходимо отличать статус налогового агента.



Налоговый агент - это лицо, на которое, в соответствии с законом, возлагается обязанность рассчитать сумму налога, удержать у налогоплательщика и перечислить в соответствующей бюджет (внебюджетный фонд).



Налоговыми агентами являются, например, российские организации, имеющие договорные отношения с иностранными организациями,  не имеющими своего постоянного представительства в РФ. Если в результате экономической деятельности в РФ иностранный партнер получает доходы, подлежащие налогообложению или имеет другой объект налогообложения, на российское предприятие возлагаются функции налогового агента по расчету, удержанию и перечислению в бюджет налоговых платежей  его иностранного контрагента. Налоговым агентом выступают также организации по отношению к своим работникам по подоходному налогу и отчислениям в пенсионный фонд, а также акционерные общества по налогу на доходы на акции, выплачиваемые акционерам.



�III. Объекты налогообложения



Объектами  налогообложения являются различные аспекты экономической деятельности фирмы. В качестве объектов налогообложения в налоговом законодательстве РФ определены:



доходы (прибыль, дивиденды, проценты, доходы от долевого участия, расходы на оплату труда)

имущество (материальные и нематериальные объекты, являющиеся предметами владения, пользования или распоряжения)

стоимость определенных товаров

пользование природными ресурсами

операции по реализации товаров (работ, услуг)

добавленная стоимость продукции(работ, услуг)

пересечение границы РФ (ввоз и вывоз товаров)

отдельные виды деятельности и т.д.



В налоговом законодательстве зафиксирована недопустимость  многократного обложения одного и того же объекта  налогами одного вида. Каждый налог должен иметь самостоятельный объект налогообложения. Характеристика и порядок определения каждого объекта налогообложения регламентируется законом о каждом виде налога.



Под налоговой базой является стоимостная, физическая или иная характеристика объекта налогообложения. Пример расчета налогооблагаемой базы по налогу на прибыль приведен на схеме № 1.











































�Схема № 1.

Алгоритм расчета налогооблагаемой прибыли
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Вид налога�



Плательщик�



Объект обложения�



Ставка налога�



Отнесение налога�

Ф – федеральный 

Р– республиканский

М – Местный ��1�2�3�4�5�6��Налог на прибыль�Все хозяйствующие субъекты, кроме предприятий, производящих сельхозпродукцию �Валовая прибыль�Ставки дифференцированы�На прибыль (финансовые результаты деятельности)� Ф��Налог на добавленную стоимость �Все хозяйствующие субъекты�Обороты от реализации�10 или 20% в зависимости от вида продукции �На выручку (цена продукции, работ, услуг)�Ф��Акциз�То же�Оборот по реализации подакцизных товаров�Ставки дифференцированы по видам подакцизных товаров�То же�Ф��Налог на доходы по ценным бумагам и от долевого участия в других хозяйствующих субъектах�Все хозяйствующие субъекты�Доходы�15%�На доход�Ф��Налог на операции с ценными бумагами�То же�При регистрации проспекта эмиссии. При покупке и продаже - сумма покупки и продажи. Применяется для акций, сертификатов, облигаций, переводных векселей�0,5% от суммы эмиссии. При покупке государственных ценных бумаг - за каждую тысячу 1руб.; при заключении договора купли-продажи - за каждую тысячу 3 руб.�На себестоимость�Ф��Импортный таможенный тариф�Все импортеры (кроме импортеров товаров по установленной правительством номенклатуре)�Таможенная стоимость импортируемых товаров�Ставки дифференцированы �То же�Ф��Экспортная таможенная пошлина�Экспортеры�Масса вывозимого товара�Ставки устанавливаются в ЭКЮ на тонну товара 1,2%�То же�Ф��Налог на пользователей автомобильных дорог�Все хозяйствующие субъекты, кроме колхозов, совхозов, фермерских хозяйств, предприятий, осуществляющих содержание дорог, хозяйствующих субъектов, занимающихся производством сельхозпродукции, доходы от реализации которой занимают 70 и более процентов в общей сумме их доходов�Фактический объем произведенной продукции. Годовой оборот заготовительных, торговых и снабженческих организаций�1,5%, 0,11%�То же�Ф��Налог на реализацию горюче-смазочных материалов�Все хозяйствующие субъекты�Сумма реализации по свободным ценам без налога на добавленную стоимость и спец.налога. Сумма реализации по оптовым ценам�25%�На выручку

(цена продукции)�Ф��Налог с владельцев транспортных средств�Все хозяйствующие субъекты, кроме транспортных предприятий, осуществляющих пассажирские перевозки (без такси), колхозов, совхозов, фермерских хозяйств, предприятий, содержащих дороги�Мощность двигателя, марка транспорта�Ставки дифференцированы�На себестоимость�Ф��Налог на приобретение транспортных средств�То же�Продажная цена транспортного средства�Ставки дифференцированы по видам транспорта�На себестоимость�Ф��Гос. пошлина (и гербовой сбор) �Все хозяйствующие субъекты�Сумма иска. Цена услуги�Ставки дифференцированы�На себестоимость�Ф��Плата за воду�Хозяйствующие субъекты, забирающие воду�Объем используемой воды�Тарифы за 1м3 �На себестоимость�Р��Сбор за использование наименований «Россия», «Российская Федерация» и образованных на их основе слов и словосочетаний�Хозяйствующие субъекты, за исключением: федеральных органов власти; Центрального банка России; государственных внебюджетных фондов РФ; учреждений, полностью финансируемых из республиканского бюджета; редакций, средств массовой информации (кроме рекламных и эротических изданий), политических партий, профсоюзов, общественных и религиозных объединений�Стоимость реализованной продукции. 

Товарооборот заготовительных, снабженческо-сбытовых и торговых организаций.

 Доходы банков, бирж, страховых организаций�0,5%





0,5%











0,5%�На чистую прибыль (прибыль, оставшуюся после уплаты налога на прибыль)�Ф��Земельный налог�Хозяйствующие субъекты, имеющие земельные участки в собственности, на правах аренды, во владении и пользовании�Размер земельного участка�Тарифы дифференцированы в зависимости от назначения земли, ее ценности, местоположения и др.�На себестоимость�М��Сбор за право торговли�Хозяйствующие субъекты, занимающиеся розничной торговлей�Разовый сбор�Стоимость патента или разового талона�На чистую прибыль�М��Налог на рекламу�Рекламодатели�Стоимость услуг по рекламе�До 5%�На балансовую прибыль (финансовый результат)�М��Сбор за право пользования местной символикой (гербы, виды)�То же�Стоимость произведенной продукции�До 0,55�На чистую прибыль�М��Сбор с биржевых сделок�Участники сделки�Сумма сделки на бирже, за исключением операций с ценными бумагами�До 0,1%�На чистую прибыль�М��Налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы�То же�Объем реализации за вычетом расходов на содержание этих объектов. �До 1,5%�На балансовую прибыль�М��Сбор на нужды образовательных учреждений�Все хозяйствующие субъекты�Расходы на оплату труда�До 1%�На балансовую прибыль�Р��Налог на имущество�Хозяйствующие субъекты�Балансовая стоимость осн. средств, немат. активов заказов и затрат�до 2%�-//-�Р - 50%

М - 50%��Единый налог на вмененный доход для определенных видов деятельности�Хозяйствующие субъекты, осуществляющие деятельность в сфере оказания: 

- ремонтно-строительных услуг;

- бытовых услуг;

- парикмахерских услуг и т.д.�Вмененный доход�20%�Валовый доход�Р��Налог с продаж�Хозяйствующие субъекты самостоятельно реализующие товары (работы, услуги) на территории РФ.�Стоимость товаров (работ, услуг), реализуемых в розницу или оптом�до 5%�Цена товара 

(работы, услуги)�Р���IV. Порядок исчисления и сроки уплаты          налогов



Суммы налогов определяются плательщиками самостоятельно на основании данных бухгалтерского учета и отчетности и требований инструкций, разрабатываемых налоговой службой по каждому виду налога. Размер налога рассчитывается исходя из величины налогооблагаемого объекта с учетом предоставленных льгот и налоговой ставки.



Сроки уплаты налогов также устанавливаются инструкциями Госналогслужбы РФ. Может быть установлена следующая периодичность уплаты налогов:



раз в год;

ежеквартально;

ежемесячно;

ежедекадно;

на определенный день от момента совершения операции - оформления таможенных платежей, реализации продукции, регистрации операций с ЦБ и т.д.



Периодичность внесения налоговых платежей  налогоплательщиков зависит от следующих факторов:



вида налога (например, налог (плата) на землю исчисляется один раз в год по состоянию на 1 июля текущего года и вносится в бюджет в два срока равными долями до 15 сентября и 15 ноября, налог на имущество платится ежеквартально, налог на операции с ценными бумагами в течение трех дней с момента регистрации операции с ценными бумагами и т.д.);

суммы налоговых платежей (например, уплата НДС осуществляется ежеквартально, если среднемесячный платеж составляет сумму до 3000 тыс. рублей, ежемесячно - при сумме налоговых платежей от 3 000 тыс. рублей до 10 000 тыс. рублей и ежедекадно при сумме превышающей 10 000 тыс. рублей);

статуса налогоплательщика (например, малым предприятием представлено право уплачивать НДС ежеквартально независимо от размера налогового платежа);

вида деятельности налогоплательщика (например, налог на прибыль по концертно-массовым мероприятиям платится не позднее 15 дней с даты его окончания,  в то время как основная часть предприятий платит его ежемесячно или ежеквартально с  авансовыми платежами).



Порядок уплаты налога может предусматривать внесение авансовых платежей по налогам. Такая система предусмотрена, в частности, по налогу на прибыль�. В течение квартала плательщики производит авансовые взносы налога, исходя из предполагаемой квартальной суммы прибыли и ставки налога. По окончании квартала производится расчет налога от фактически полученной прибыли. При возникновении отклонений между суммой произведенных авансовых платежей и расчетом по фактической прибыли производится соответствующая корректировка – доплата в бюджет с учетом ставки рефинансирования Центрального банка РФ или возврат из бюджета переплаченных сумм.





�V. Организационно-правовое обеспечение функционирования налоговой системы



К налоговым органам в Российской Федерации  относятся:



Государственная налоговая служба РФ;

Федеральные органы налоговой полиции;

органы Государственного таможенного комитета.



Отдельными полномочиями налоговых органов наделен также Государственный Пенсионный фонд и его региональные органы. Его полномочия включают, в частности, право бесспорного взыскания с предприятий сумм недоимок по платежам в Пенсионный фонд вплоть до обращения взысканий на имущество.



Органом управления системой налогообложения в России является Государственная налоговая служба. Она состоит из подразделений, осуществляющих методологическое руководство и подразделений, осуществляющих контроль за соблюдением налогового законодательства, правильностью исчисления налогов налогоплательщиками, полнотой и своевременностью внесения ими платежей в соответствующие бюджеты.



Состав и структура налоговой службы в РФ соответствует ее административно-территориальному делению (сх. 1).
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Схема 1. Структура органов Госслужбы РФ.



Для обеспечения уплаты налогов налоговые органы и их должностные лица наделены различными полномочиями. Их можно условно свести к трем основным группам:



учетные;

контролирующие;

связанные с применением мер ответственности.



Эффективное функционирование налоговой системы не возможно без соответствующего правового обеспечения. Начало процесса формирования налоговой нормативной базы было положено в 1991 году принятием Закона РСФСР "Об основах налоговой системы в РСФСР".



В настоящее время законодательство по налогам включает:



Закон РФ "Об основах налоговой системы в РСФСР" (с изменениями и дополнениями), другие федеральные законы, регламентирующие порядок функционирования налоговой системы в целом, законы о всех видах налогов и обязательных платежах во внебюджетные фонды;

Указы Президента по вопросам налогообложения;

Постановления Правительства РФ;

Инструкции Госналогслужбы РФ;

письма, телеграммы и другие разъясняющие и вспомогательные материалы органов, регламентирующих налогообложение в РФ.



Формирование правового обеспечение налоговой системы оказалось достаточно трудным и длительным процессом. Практика налогообложения хозяйствующих субъектов свидетельствует о том, что в данной области существуют значительные проблемы: система в целом достаточно громадно, сложна и нелишена внутренних противоречий, что значительно снижает эффективность налоговой системы и делает уплату налогов трудно разрешимой задачей для налога плательщиков. Как уже отличалось выше с 1998 года планируется введение нового Налогового кодекса РФ призванного решить наболевшие вопросы налогообложения.



�VI.  Ответственность налогоплательщиков за нарушение налогового законодательства





Налоговым Законодательством установлены права и обязанности налогоплательщиков.



Права налогоплательщиков включают:



Пользоваться льготами по уплате налогов на основаниях и в порядке, установленных законодательными актами

Представлять налоговым органам документы, подтверждающие право на льготы по налогам

Знакомиться с актами проверок, проведенных налоговыми органами

Обжаловать решения налоговых органов

Представлять налоговым органам пояснения по исчислению и уплате налогов по актам проведенных проверок.



Налогоплательщики обязаны:



Своевременно и в полном размере уплачивать налоги

Представлять налоговым органам необходимые документы и сведения

Выполнять требования налоговых органов об устранении выявленных нарушений и т.д.



Обязанность организации (фирмы) прекращается только в случае уплаты или отмены налога. При ликвидации юридического лица  обязанность уплаты налогов организации возлагается на ликвидационную комиссию.



При нарушении налогового законодательства налогоплательщик           может нести:

Административную ответственность

Уголовную ответственность 

Экономическую ответственность в виде уплаты финансовых санкций



Административная ответственность регулируется кодексом РСФСР об административных правонарушениях (КОАП РФ). Налоговые органы имеют право наложить на должностных ему предприятия (руководителя и главного бухгалтера) штрафы, предусмотренные действующим налоговым законодательством и другими законодательными актами, контроль за выполнением которых возложен на этих лиц.



Уголовная ответственность должностных лиц предприятия предусмотрена ст. 199 УК Российской федерации, введенного в действие с 1 января 1997г. Новый уголовный кодекс ввел наказание за уклонение от уплаты налогов с организаций в следствие включения в бухгалтерские документы заведомо искаженных данных о доходах или расходах либо путем сокрытия других объектов налогообложения в крупном размере.� Наказание предусматривает:



лишение права занимать определенные должности или заниматься определенной деятельностью на срок до пяти лет;

либо арест на срок от четырех до шести месяцев, либо лишением свободы на срок до трех лет.



При неоднократном нарушении предусмотрено наказание лишением свободы на срок до пяти лет с лишением права занимать определенные должности или заниматься определенной деятельностью на срок до трех лет.



Экономическая (финансовая) ответственность предприятий за нарушения действующего налогового законодательства устанавливается Законом РФ "Об остовах налоговой системы в Российской Федерации". Если нарушение налогового законодательства выявлено самим налогоплательщиком или на основе аудиторского заключения и отражено (исправлено) в бухгалтерском учете и отчетности, то в этом случае штрафные санкции не налагаются и предприятие перечисляет в бюджет сумму выявленной им недоимки. Это положение закреплено и в Указе Президента РФ "Об основных направлениях налоговой реформы в Российской Федерации и мерах по укреплению налоговой и платежной дисциплины" от 08.05.96г. № 685.



Действующие нормативные документы не исключают также возможность внесения предприятием исправлений в данные бухгалтерского учета даже в ходе проведения документальной проверки налоговыми органами.



Виды нарушений, влекущих применение к предприятиям и их должностным лицам административной и экономической ответственности, а также меры ответственности приведены в таблицах №3 и №4.



�Административная ответственность





�1. Нарушение налогового законодательства, связанное с ведением бухгалтерского учета и отчетностью��От 2 до 5, а при повторном - от 5 до 10 ММОТ��сокрытие или занижение прибыли

сокрытие (неучет) иных объектов налогообложения

отсутствие бухгалтерского учета или ведение его с нарушением

искажение бухгалтерских отчетов

непредставление, несвоевременное представление или представление по не установленной форме бухгалтерских отчетов, балансов, расчетов, деклараций и других документов

�����2. Невыполнение требований налоговых органов��От 2,5

до 5 ММОТ��о представлении необходимых документов

об устранении выявленных нарушений

о допуске должностных лиц налоговых органов для обследования помещений, используемых для извлечения дохода

о приостановлении операций по расчетным и другим счетам налогоплательщиков в банках

�����3. Нарушение порядка удержания и перечисления в бюджет подоходного налога с физических лиц

��5 ММОТ���4. Открытие расчетных, текущих, валютных, ссудных, депозитных и других счетов без уведомления налогового органа

��100 ММОТ���5. Нарушение порядка работы с денежной наличностью

��50 ММОТ��осуществление расчетов наличными деньгами на суммы, превышающие установленных предел����Экономическая (финансовая) ответственность





�1. Сокрытие или занижение прибыли (дохода) или иного объекта налогообложения��Взыскание суммы сокрытой (заниженной) прибыли (дохода) или иного объекта налогообложения + штраф в том же размере ��за повторное нарушение





за умышленное нарушение, установленное судом

��+ штраф в 2-кратном размере



+ штраф в 5-кратном размере

���2. Отсутствие учета объекта налогообложения��Штраф в размере 10% доначисленных сумм налога���3. Ведение учета с нарушением установленного 

����отсутствие установленных книг, журналов по ведению учета регистров

отнесение на себестоимость продукции (работ, услуг) затрат, не связанных с ее производством и реализацией, а также расходов, не связанных с извлечением внереализационных доходов

другие искажения отчетности и финансовых результатов�����4. Несвоевременная уплата налога или в не полном размере (независимо от причины)

��Пени в размере 0,3% от неуплаченной суммы за каждый день просрочки���5. Непредставление или несвоевременное представление в налоговые органы документов, необходимых для исчисления и уплаты налогов

��Штраф в размере 10% от причитающейся суммы налога��6. Неудержание, несвоевременное или неполное удержание, неперечисление в бюджет сумм подоходного налога���Списание в бессперном порядке сумм налога + штраф в размере 10% от суммы налога��Таблица 5.



� В действующей налоговой системе, например, предусмотрено, что федеральный налог на прибыль по ставке 13% изымается в федеральный бюджет, и по ставке не более 22%  в региональный.

� Термины “региональный” и “местный” используются в налоговом законодательстве в следующих значениях:

региональный - относящийся к субъекту Российской Федерации - республике в составе Российской Федерации, краю, области, городам Москве или Санкт-Петербургу, автономной области, автономному округу;

местный - относящийся к городу (в том числе городам Москве и Санкт-Петербургу) либо району в субъекте Российской Федерации (кроме районов в городах Москве и Санкт-Петербурге).

�  В 1997г. предприятием предоставлено право выбора между авансовой системой платежей по налогу на прибыль в бюджет и ежемесячными платежами по фактически полученной в отчетном месяце прибыли.

� Уклонение от уплаты налогов с организаций признается в крупном размере, если сумма неуплаченного налога превышает одну тысячу минимальных размеров оплаты труда.
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Часть II. Экономическое поведение фирмы в краткосрочном периоде



Раздел  III. Экономические затраты и результаты





Принятие решений



Начало

 реализации



Исполнение

мероприятий



Установление 

целей



Определение 

мероприятий



Сравнение

плановых и фактических

результатов

и затрат



Учет

фактических

результатов

и затрат



Контроль



Установление

порядка

выполнения

мероприятий



материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов);

затраты на оплату труда;

отчисления на социальные нужды;

амортизация основных фондов (средств);

прочие затраты.



Сырье и основные материалы (за вычетом возвратных отходов).

Покупные комплектующие изделия, полуфабрикаты и услуги кооперативных предприятий.

Топливо и энергия на технологические нужды.

Основная заработная плата производственных рабочих.

Дополнительная заработная плата производственных рабочих.

Отчисления на социальные нужды.

Расходы на подготовку и освоение производства.

Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования.

Потери от брака (в отчетных калькуляциях).

Цеховые расходы по управлению и обслуживанию производства.

Общезаводские расходы.

Внепроизводственные расходы.



   Регион

   Восток     Товарная группа 1     Товарная группа 2       Сумма



   Регион

     Запад       Товарная группа 1     Товарная группа 2     Сумма



   Регион

   Север       Товарная группа 1       Товарная группа 2     Сумма



   Регион

       Юг         Товарная группа 1     Товарная группа 2      Сумма



  Сбыт          Товарная группа 1     Товарная группа 2

  Оборот     Товар А      Товар В   Товар С        Товар D



















Постоянные и переменные расходы



З прогрессивные



З пропорциональные



З дегрессивные



З постоянные



Объем выпуска (шт.)



Затраты на произ-

водство (тыс.руб.)





Прямые и накладные расходы



Производственные и непроизводственные (общефирменные) затраты



Регулируемые и нерегулируемые затраты



Затраты на продукт и затраты на период







Основные материалы



"Затраты на продукт"



Расходы на оплату труда производственных рабочих



Производственные косвенные расходы - "общепроизводствен-ные " расходы



Затраты незавершенного производства





Запасы готовой продукции



Производственная себестоимость реализованной продукции



Объем реализованной продукции



Коммерческие расходы, общехозяйствен-ные расходы



результат за период

 прибыль (убыток)



- (минус)



"Затраты на период"



- (минус)



средняя стоимость основных

производственных и оборотных

материальных активов



Целевые функции

(примеры)





Показатели





превышение прибыли над пот-ребностями в финансовых ресурсах

прибыль от реализации данного вида продукции





расчет прибыли при различных методах ценообразования 

(- "средние издержки + прибыль"

 -  анализа безубыточности

 -  ощущаемой ценности товара)



Экономическая стратегия фирмы



1.





разработка товарной стратегии



а)





разработка ценовой стратегии



б)



Оценка результата деятель-ности в целом и отдельных направлений



2.



обобщающий финансовый результат





финансовые результаты по отдельным направлениям



валовая (балансовая) прибыль

(Пв)





прибыль от реализации продукции (Пп)

прибыль от реализации основных средств и иного имущества (Пи)

прибыль от внереализованных операций (Пвно)



Пв=Пп+Пи+Пвно 











расчет "бухгалтерской прибыли"





разница между доходами и т.н. явными или хозяйственными затратами фирмы (затраты, определяемые на основе технологии и отражаемые в бухгалтерских документах)





Прибыль, направляемая на накопление

Прибыль, направляемая на выплату дивидендов, доходов на пай и вклады



Определение финансового ре-зультата для целей налогооб-ложения



3.



Оценка результатов деятель-ности фирмы ее собственника-ми (учредителями, участника-ми, акционерами)



4.



Оценка финансового состояния фирмы (примеры)



5.



Общая рентабельность фирмы (предприятия)



1)



Rо= валовая(балансовая)прибыль  ( 100

           средняя стоимость имущества



Чистая рентабельность фир-мы (предприятия)



2)



Rч= чистая прибыль предприятия  ( 100

            средняя стоимость имущества



Чистая рентабельность собст-венного капитала



3)



Rч =   чистая прибыль предприятия      ( 100

          средняя величина собственного капитала



к



Общая рентабельность произ-водственных фондов



4)



Rф =    валовая  (балансовая) прибыль    ( 100

               



средняя стоимость основных произ-водственных и оборотных материаль-ных активов



I. Финансовый результат (балансовая прибыль (убыток))

по данным бухгалтерского учета



I.1. Корректировка прибыли (убытка) по предприятиям, 

определяющим выручку по моменту оплаты



II.2. Увеличение прибыли при реализации, обмене и 

безвозмездной передаче продукции (работ, услуг), ценных 

бумаг по цене не выше их фактической себестоимости



II.3. Суммы, включаемые в состав налогооблагаемой прибыли, но не учитываемые в составе балансовой прибыли, в размере



от реализации продукции (работ, услуг)

от реализации основных средств и иного имущества

от реализации ценных бумаг



превышения фактических затрат, включенных в себестоимость продукции (работ, услуг) над установленными лимитами, нормами и нормативами 

убытков от реализации и безвозмездной передачи основных  средств и иного имущества (включая от продаж и покупки валюты) 

превышения амортизационных отчислений, начисленных методом, выбранным предприятием, над суммами амортизационных отчислений, принимаемых для целей налогообложения в размерах, исчисленных по установленным нормам 

отрицательные суммовые и курсовые разницы

и т.д. (всего 25 пунктов)



II.4. Суммы, включаемые в состав налогооблагаемой прибыли, но не учитываемые в составе балансовой прибыли, в размере



прибыли от реализации произведенной сельскохозяйственной и охотохозяйственной продукции (а также от произведенной и переработанной)

положительных курсовых разниц

и т.д. (всего 6 пунктов)



Валовая прибыль



Налогооблагаемая прибыль



Доходы, облагаемые в особом порядке

Прибыль. не подлежащая налогообложению

Льготируемая прибыль



Характеристика основных видов налогов, взимаемых 

с коммерческих организаций в сфере промышленного производства



Госналогслужба



Региональные налоговые службы



Налоговые службы

республик



Налоговые службы

краев, областей



Налоговые службы

городов 

Москвы и Санкт-Петербурга



Налоговые службы (инспекции) городов, районов








