Лекция 27 

МОРАЛЬНЫЙ РИСК: СКРЫТАЯ ИНФОРМАЦИЯ(HIDDEN INFORMATION).
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	Примеры:
	владельцы компании / руководитель регионального филиала

	
	инвестор / финансовый посредник или адвокат


Агент видит выбор Природы, что недоступно принципалу. С точки зрения принципала,  агент принадлежит к тому или иному типу в зависимости от того, какой информацией он располагает.

Принципал стремится выявить тип агента.  


Последовательность действий:


(1)Принципал предлагает рабочему схему оплаты w(y, m), 

      где m  - послание агента о состоянии мира.
(2) Рабочий решает, подписывать ли ему контракт. 

(3) Природа делает выбор, определяя "состояние"( a state of the world) в соответствии с распределением F( ). Истинное состояние  известно лишь агенту.

(4) В случае, если агент подписал контракт, он прилагает усилие е  и посылает сообщение m о состоянии (если он честен, то m =). И уровень усилий агента  е  и содержание послания m  известны принципалу, но он не имеет информации о истинном "состоянии" .

(5)Выручка от реализации продукции равна  y( ,е)
Платежная функция принципала  





y( ,е) - w(y, m), если агент подписывает контракт;
   




               0 , если агент отвергает контракт.

Платежная функция(функция полезности ) агента 

         




 U( , е, w), если агент подписывает контракт;



              U 0   , если агент отвергает контракт.


Итак, принципал хотел бы располагать информацией о истинном "состоянии" , но не может положиться на честность агента, у которого наличествуют стимулы к оппортунистическому поведению. Соответственно, принципал стремится разработать контракт, делающий выгодным правдивость(т.е.  insentive- compatible) или , по крайней мере, позволяющий учесть возможную лживость агента.

Предпосылка(Epsilon Truthfulness):  

агент говорит правду, если он ничего не выигрывает, обманывая принципала(иначе говоря, лживость агента  всегда обусловлена выигрышем в полезности).

Рассмотрим конкретный пример.

The Salesman Game.

Прямые линии - кривые безразличия менеджера, представляющего нейтральную к риску фирму(имеют наклон 1, т.к. фирма, безразлична к приросту продаж, сопровождаемых таким же приростом расходов за оплату агента(ее прибыль остается прежней)).


Прочие линии- кривые безразличия агента в различных состояниях( жирные -  конъюнктура оказалась благоприятной, тонкие - конъюнктура оказалась неблагоприятной). Во втором случае увеличение объема продаж требует больших усилий : прирост выручки, требует больших усилий и, соответственно, должен компенсироваться большим приращением заработной платы. 


Точка G примечательна тем, что представляет собой точку касания кривой безразличия агента, соответствующей уровню  его резервной полезности (конъюнктура оказалась благоприятной) с кривой полезности(изопрофитой) принципала Через эту же точку проведена вспомогательная кривая безразличия агента (конъюнктура оказалась неблагоприятной). 


Кривая безразличия, проходящая через точку  B, соответствует уровню резервной полезности агента, если конъюнктура оказалась неблагоприятной.

 
В ситуациях скрытого действия(hidden action)принципал стремится составить контракт, стимулирующий агента выбирать определенную модель поведения (например,  запирать  машину) вне зависимости от выпавшего состояния мира. Напомню, что в момент выбора уровня усилия агент не имеет информации о( т.е. о том, будет ли  она украдена) , поскольку "Природа" вступает в игру последней.  Совершенно иная цель стоит перед принципалом в ситуациях скрытой информации (hidden information), а именно речь идет о построении такого контракта, который бы стимулировал агента предпринимать действия адекватные выпавшему состоянию мира. Сложность состоит в том, что, не зная состояния мира, принципал не может навязать агенту конкретную модель поведения.  


В подобном случае агент, пользуясь неинформированностью принципала, может выбрать те действия, которые будут максимизировать его полезность(а отнюдь не полезность принципала) в выпавшем  состоянии мира. Обратите внимание, что одно и то же действие сопряжено с совершенно различным уровнем усилий в различных состояниях. Иначе эту же мысль можно сформулировать, сказав, что  в этих состояниях различается стоимостная оценка предпринимаемых усилий.


 В зависимости от того, какой из этих  двух интерпретаций  отдается предпочтение(а  это в свою очередь может определяться спецификой деятельности агента), варьируются и графические иллюстрации. В первом случае, по осям откладываются уровень заработной платы и  уровень выпуска(он очевиден, хотя усилие, его породившее, ненаблюдаемо). Собственно, если бы принципал мог оценить уровень усилий, сопряженный с выполнением той или иной работы, то он смог бы осознать и выпавшее состояние мира, так что в поле его зрения находятся лишь действия агентов, но не усилия, с этими действиями сопряженные.


Во втором случае, по осям откладываются заработная плата и усилие, полагаемое явным. За кадром для принципала остается вид функции g(e, S) , в конечном счете определяющий и вид кривых безразличия агента, различающихся в зависимости от выпавшего состояния. 


Последний подход имеет много общего с подходом, используемым при построении сканирующих контрактов, так что начнем мы с предположения, что усилие нанаблюдаемо(хотя действие очевидно). Например, выполнение той или иной работы может требовать от агента  крайне невысоких усилий, поскольку  ей  предшествовал сходный заказ, исходящий от другого принципала, но агент может не поделиться с принципалом этой информацией. Если бы принципал  об этом втором заказе, т.е.  различал выпавшее состояние мира,  он бы  заведомо понизил уровень оплаты  y. Примерами подобного рода ситуаций  изобилует также деятельность финансовых и торговых посредников.


 Разделяющее равновесие  может сформироваться естественным путем: агент правдиво сообщает принципалу о  состоянии мира и в зависимости от характера сообщения получает  ту или иную заработную плату  за произведенное количество y . У агента нет стимула лгать, если выполняются следующие условия: 

 U  (G, е(G, yG ),wG) ≥ U (G, е(G, yВ),wВ);

 U (B, е(В, yB ), wB)  ≥ U (B, е(В, yG), wG).

где е(G, yG ) - уровень усилий, необходимый для получения результата yG  при благоприятной  конъюнктуре;

       е(В, yG ) - уровень усилий, необходимый для получения результата yG  при неблагоприятной  конъюнктуре и т.д.  


В подобном случае принципал платит агенту, полагаясь на предоставленную им информацию о выпавшем состоянии:

	
	если агент утверждает, 

что конънктура  неблагоприятна:
	wB, если у ≥ yB
0,   если у < yB

	
	если агент утверждает,

что конънктура  благоприятна:
	wG, если у ≥ yG
0,   если у < yG
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Впрочем, подобного рода ситуации не представляют интереса, не давая повода для возложения на принципала морального риска.


Много более привлекательным является рассмотрение ситуаций объединяющего равновесия, когда агенты всегда выбирают одну и ту же стратегию поведения во всех состояниях. В предположении, что выбор агентом уровня усилий не может противоречить посланному им сообщению, под стратегией  агента в первую очередь подразумевается характер его сообщения  о выпавшем состоянии. Собственно, их четыре: 

всегда посылать сообщение  G(если G, то сообщение G; если  B , то сообщение G)

всегда посылать сообщение  B(если G, то сообщение B;   если B  , то сообщение B)

всегда быть правдивым
(если G, то сообщение G;  если  B , то сообщение B)

всегда лгать


(если G, то сообщение B;    если B, то сообщение G)

Почему выбор стратегии оказывается эквивалентным выбору сообщения, ведь одновременно с содержанием сообщения  агент определяет и уровень усилий и уровень достигаемого выпуска? Дело в том, что у принципала есть собственное представление о том, как агенту следует поступать, т.е. каков должен быть уровень y в каждом из возможных состояний мира, и  агент может быть наказан за отклонение от предначертанной линии. Таким образом, реальный выбор агент делает в момент отправки сообщения - все последующее предопределенно.


Рис.16.. иллюстрирует ситуацию, в которой доминирующей стратегией агента будет вторая  из перечисленных стратегий, т.е.  он будет всякий раз  будет сообщать о  неблагоприятной конъюнктуре и  выбирать  y(B).


Если конъюнктура оказалась благоприятной, то агент достигает уровня полезности, существенно превышающего резервный(столь низкое усилие , с которым при благоприятной конъюнктуре сопряжено достижение результата   y(B), он был бы готов осуществить и за меньшие деньги). Но это не не соответствует интересам фирмы, с точки зрения которой предпочтительнее выбор точки G ( в ней  прибыль выше). [image: image3.wmf]w
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	Рис.16..
	Рис.16..


Поскольку единственным источником информации о  выпавшем состоянии мира в рамках данной модели для принципала является сообщение, отправляемое агентом, то из этого следует, что контракт должен создавать у агента стимулы быть правдивым. 



Принципал может добиться правдивого сообщения двумя различными путями:

•
установив некий единый уровень оплаты труда независимо от сообщения агента


(pooling contract);

•
предложив агенту меню контрактов, разнящихся в зависимости от характера сообщения агента, но стимулирующих агента быть правдивым.

 
В первом случае, единственным решением  является выбор принципалом некоторой промежуточной точки  D, чье местоположении на линии, соединяющей точки G  и  B обусловлено вероятностью выпадения благоприятного состояния мира(например, на рисунке иллюстрируется ситуация в которой конъюнктура может оказаться благоприятной с вероятностью  = 2/3). Ожидаемая полезность такого контракта для агента будет удовлетворять условиям участия, ибо

 2/3  U (Good, yG, wG)+ 1/3U(Ваd, yВ, wВ) =2/3U  0 + 1/3 U 0 =  U 0 ,  

 а прибыль фирмы возрастет, относительно уровня, получаемого в точке B. 

Оптимальный pooling contract, обеспечивающий правдивость агента:

	какое бы сообщение ни отправлял агент,

 ему выплачивается :
	wD, если усреднее = yD
0,   если  усреднее ≠ yD



Во втором случае уместно вспомнить о механизмах сканирования или просеивания, т.е. построения контрактов, стимулирующих агентов  выявлять свои характеристики. В данном случае - агент должен правдиво информировать принципала не о тех или иных своих особенностях( hidden characteristics), а о выпавшем состоянии мира. Собственно, нетрудно предугадать, что  искажаться  будет контракт для  ситуаций неблагоприятной конъюнктуры( сдвиг вниз по резервной кривой безразличия). Через эту же точку пройдет кривая безразличия агента при благоприятной конъюнктуре, которой будет принадлежать точка контракта при благоприятной конъюнктуре. Масштабы такого рода сдвигов будут диктоваться вероятностями выпадения того или иного состояний и т.д. и т.д. 

